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Ámmált a Jövő mirgyiómezeire ii] 
kaja tórjoszlóni  másolásvádotri 
eljárásokat egy iparági tömörúkés — a j 
szabadságjogok vidőnak nagy tonás 
borodására. A 40 Entty nevű tömórú 
1ós (tagja pókdiául az into és az IBM aj 
olyant javaslatot torjásztott utó, amely 
Milönloges kóddal megakadályozná az 
Magállsan másott dgítáks Utalom (20 
Da, vidóó, információ! szabád terjesz. 
tósót, Az ellonzók szarni mindez kor 
látozná a PC-k lohasználását, és csv 
Pán a mohó zéndi ús fümetúbök javát 
Szokgálná, miközben a mindennapi 
Tudadatok alvógzását is hátráltatná. A 
támogítók szerin mindez butaság: a 
torvozot különben som annyira a me 
tyviomozokro, mint inkább a csérélhe- 
16. háttórtárakra (fash momódákra, 
mikrolomázakra, írható OVŐ-ra) vo- 
natkozik, Ráadásul csak a hivatalosan ./ 
vódott tartalmat órin, a mindennapi 
ólot ús munka orán látrehozott álko- 
mányokat ném. A levezet készítői 
Ogyolóra csupán annyit mondtak, hogy 
ogy későbbi időpontban a loggyakodtbb 
kórdósokra válaszoltak a. 4C. Entty 
woblapján. A 40 azt szervtn olárri. 
hogy a National Coeymitigd för infor. 
mation, Technology Standards kore 
1in balúl műkódó - az ATA szabványt 
fológyető — T13 munkacsoport építsen 
bo a gpóciíkációba olyan alapszíntú 
Vtasításokat, amilyok löhotóvó tönndk 
az eszközgyáróknak a Content Pro- 
IWeton för Aecordabin Media téchno- 
(ógia implomontálásál, Az intol kópvi 
selői szorini fol som merült bennük. 
hogy a CPAM-et a mergyiemezekre is 
Ki kotona terjeszteni, az csupán a cse. 
rólható módiál bántóná. Mág. hirok 
szórni viszont a 4C Enttynél úlját 
szoltak ozzol a lehatósággal ís. Annyi 
biztos, hogy a soafikáció olfogadd: 
sálg még lógalább hónapok vannak 
hátra (IDGNS, San Franoisooj 
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Február 9-étől Törő Csaba 
személyében - vezéngazga 
tó-helyettesi beosztásba 

új vezetőségi tagja lesz a 
PunTelnek. A 
aki jelenleg az Euroweb 
nök-vezérigazgatója, a tá 
26 Lakatos András tet 
kerül a ParTel vezetőségé 
be. Az átadás-átvétel zökk 
nőmentes lebonyolítása ér 
dekében Törő már januárban 
megkezdi munkáját a Pan 
Telnél. Az EuroWeb új ve 
tetőjének személyét később 
hozzák nyilvánosságra (Mun 
karársunktól) 


szakember 


ÚJ ügyvezető a Nokiánál 


Január 1-jétől Heikki Vappu 
la tölti be a Nokia hálózan 
Üzletágsén felelős ügyveze 
A Na 
kia Hungary élén azén tör 
ít változás, mert a korábbi 
6. Kari 
három évre szóló megbízatá 
sa lejárt. (Munkatársunktól 


tó igazgatói posztot. 
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4 doménnevek körül 


Még csak rövid ideje lehet 
nem latin betűkkel jelölt do- 
ménncveket bejegyezni 
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tiltakozás már be ís futott a 
Wortd Intellectual Property 
Organizationhóz (WIPO) A 
Sankyo japán gyógyszergyár 


annak a com névnek a be 
jegyzése tiltakozik. 
amely a nevét alkotó kínai 
karikterekből áll. Beadvá 
nyában a cég annak a gyanú 
jának ad hangot, hogy a ne 
vet egy magánszemély je 
gyeztette be, s egyúttal több 
más gyógyszergyár nevét ís 
lefoglalta. Az NSI november 
Óta fogad el jelentkezéseket 
kínai. japán és korcai karak 
terekkel. írt doménnevekre 
A könnyen megjegyezhető 
nevek iránt azonnal órási ke. 
reslet támadt, És áz 
közülük már eladásm 
nak a webes árverezőokdala 
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Irodát nyitott Budapesten a BMC 


Az ebusiness  rendszermenedzs. 
tnent-szoltverek szállítójakón 
BMC Software Inc. képviseletet 


nyitott Budapesten, BMC Softwanc 
Mi: ág Kft. néven 


kRt Way 
pest Bank, a 
elbank, a Mol, sér 


A Cisco biztonsági keretrendszere 


Access Con kiszolgálót — sar) leh 


gért felel 


az Elm, a Miniszterel 
nöki Hivatal és a Hun. 
ária Biztosító. A. cég 
eddig mintegy 500 ezer 
cúró értékben adott el 
szoftvert Magyarorszá: 
gon: elobális forgalma 
tavaly elérte az 1,7 mik 


Tárd dollárt. 
A. magyarorszá 


ruházás fontos lépés a 
BMC Software számá; 
ra. Mérföldkövet jelent. 
hiszen az EMEA -régió. 
ban az üzleti lehetősé. 
ek kiterjesztéséhez el. 
engedhetetlen a közép. 
és kele! 
lét. Az 
ban. valószínűk 


ai jelen 
irodát a régió. 


mos másik követi majd, 
mondták a BMC jelen 
lévő globális és regio. 


nális vezetői. 
Morris. a BMC 
s alelnőke lapunk kérdé 


marketin 


niért nem korábban ny 


s m k. y dott pontjaira telepítve figye 
k ám tartoty  TACACS rajta áthaladó forgalmat, és ha gya. 
kat A hozz ús csomagokat észlel mi 

fi k tak előre meghatároz 
k tást küldhet a rendszer. 

k kezik gazdáknak, sót a hálózaton távoln 

Csak közeik átkonfigurálhatja az útválaszi 

2 zik x PIX védógátak autormariku va az adott út: 

4 ágon adatát onalat. Az IDS-szel értelemsze 
m ? VPN) a k tak a kívülré ha 
( ke belső LAN hálózatán zaj 

2 IPScc protok ű on is ellenőri. 

: JES titk kalmazzák. A: s hálózatot a Secure Polix 

a k 4 al tek A grogram grafikus felülettel vi 

4 djön. A a hálózat elemeinek lók 

7 asztók kű- nak, álasztóknak. az IDS-ek 

et (SEP k — a kialakított biztonsági házi 

£ Scatable En n 02) al adnek megfelelő konfigurálását é 
ményük A Cisco bi á oldásairól 


encia Biztosító Rt. 
tikai csapatát fiatalo(os) 
dinamikus munkatársakkal szeretné tovább erősíteni 


Keresünk: 
WEB-programozót 


Programozót 


amozási nyelv ismerete előny 


Rendszerszervezőt 


mere küldje et 
Lászlóné Sós Angéla 


Csárián Sándor 


írodát Magyarországon — kifejtette 
minden befektelést előzetesen tüze 

tesen megvizsgálnak, s ha az üzleti 
lehetőségek elérték a kritikus töme 
got, szó lehet u közvetlen jelenlét 
megteremtéséről. Magyarországon 

ahol c 

kai stabilítás van, x az ország mene 
dzseri tapi 


yébként gazdasági és políti 


ztalatoknak sincs híján 


most érett meg az idő leány 


alapítására, 

A BMC magyarországi tevékeny 
ségében eddig nem helyezett túl 
nagy hangsúlyt a marketingre, PR.-re 
kevés cikk jelent meg róluk a szak 
sajtóban, s szinte csak az üzleti vi. 
lág felső régióiban volt ismert a ne: 
vük. Morris ezt 
hogy mindeddig csak partnereken 
ke 
közvetlen pinci szerepet mosta 
vállalnak. Perszi ereket to. 
vábbra ís partnerciken keresztül ér. 
tékesítik, ám már megbíztak ei 
ynöks. 
ninak ápolásával, 


azzal. indokolta, 


rül. terjesztenék. termékeiket, 


tól 


1 a cég médiakap. 


c-business európai, ezen belül 
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magyarországi helyzetéről szólva az 
alelnök elmondta: a kontinens még 
mindig le van maradva az Egyesült 
Államok mögött az elektronikus úz 
letvítel udaptációjában; 

A helyzet azonban régiónként kü. 
lönbözik; Észak-Európa például jó. 
vál előbbre tart, mint a déli vagy a 
keleti területek. Nem biztos azon. 
ban, hogy Közép- és Kelet-Európa 

gy Magyarország — viszonyla 
lemaradása negatívan értékelendő, 
mivel ezek az országok tanulhatnak 
az Egycsült Államok és Nyugat:Eu. 
rópa hibáiból, s. megtehetik, hogy 
csak a valóban értékes üzleti model. 
Jeket veszik át. 

Morris hangot adott ant 
öződésének, hogy a budapesti 
da megnyításával ugrásszerűen me 
nő a BMC magyarországi forgaln 
Ehhez ugyanis minden feltétel adott 
a termék, a pinc és a he 
ment — már csak a 
bővítei 
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következő pénzügyi év végéig 
azaz 2002 áprili 
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a cég 1.5 mil 
urós bevételt tervez 


Mártonffy Attila 
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ió forintos működési vesz: 


árja a tavalyi évet 


nergon. Informatika Rt. 
sebb, még nem auditált 

Gsuróy Tibor elnök-vezérigazi 
közölte az elemzőkkel, befe 

kel és újságírókkal múlt heti gyors. 


soztatóján, 
Míg 1999-ben 482 millió forintos 
k, az 


jékos ered. 
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núlt évre szi 


nénycsőkkenést volt kénytelen el 
könyvelni, miközben ne 
úlliárd forintról 3.3 milliárdra 


fedezete 


A társaság bevétele új 
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125. miltiárd forintról 
ára emelkedett. 
jesítménycsökkenés indoklá: 
Tibor kiemelte: a ta 
ik negyedévben gyen 
hatás mutatkozott, bá 
redményben javuló ten. 


sként Gyurós 
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ban forint. rendkívüli 
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vődör össze. Súlyos gondot jelen. 
tertek a magas általános költségek, a 
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eszközgazdálkodás kiterjedt 
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emelkedtek az égyes ügyfelek m 
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dtek, s egyidejűle 
növelik a support jellegű szol 
tásokat. A hatékonyságot I 
csökkentéssel, az elfekvő készletek 
leír 
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tisztításba. ki 


val, az adminisztráció lefara. 


gásával próbálják növelni, az érté 
kesítésgben pedig javítják előrejelzé 
si rendszerüket. 

Gyurós Tibor az idei tervekről 
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kos nö. 


ízőlva elmondta: az 
a nettó fedezet 30-35 s; 


velését tervezik, a szolgáltatástartai 
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A stratégiaváltás és eredményei 


Azon a koncerten, amelyen az új évezredet, ügyfeleit, és partnerelt köszöntötte a Sun Magyarország, a cég ügyv 
moly fejlődésről számolt be: sajnáltam, hogy nincs nálam a riportermagnóm. Persze, aki figyelt, év közben is lá 


hat. 


yi 


Sun: talán a legdinamikusabban fejlődő csapat. Szubjektív alapon azonban mégsem ítélhetünk, így tényeket és számokat kértünk 


emcsak arról beszélt Keresz 
N texi János, miért fejlődhetett a 
Sun Magyarországon az ípari 
átlagot jócskán meghaladó mérték: 
ben, hanem arról is, mit terveznek 
ebben az évben a ha 
latnál 
A Sun Magyarország az elmúlt 
ári évben dollárban számolva 
90 százalékos növekedést 
kált. s ezzel az eredménnyel Európa 
növekvő Ieányválla: 


ai leányválla. 


produ. 


yorsabba 


tt, foglalja össze a lényeget 


sztesi János. (S lám milyen a 
multisvilág! Sun-berkekben megdi 
csérték őket, ahogy illik, s az erköl; 
csi elismerés tárgyiasult jutalma ez 
zz üveg pezsgő volt.) 

Az elmúlt évben a Sun Magyaror 
ág megduplázta előző évi forgal. 
át. Érdekességként Keresztesi Já. 


nos elmondta, hogy 
dik 
ban nagyobb volt, mint az 1998-as 
év teljes forgalma, A n: 
fejlődés okát Keresztexi János azzal 
magyarázza, hogy a Sun stratégiát 
váltott. Míg korábban a kis- és kö- 
zepes méretű termékek értékesítésé 
re figyeltek, 1999-től a magasabb 
kategóriájú Unix-kiszolgálók, main. 
frame gépek eladása állt tevékeny 
ségük középpontjában. 


yi negye 


gyedéves bevételük önmagá 


ütemű 


Unixban élre álltak 


A Sunt világszerte unixos cégi 


ismerik, így Magyarországon is ez 
az a terület, amely kulcsfontossági 
a bevételeiben, Sajnos, a Unix-piac 


növekedése Magyarországon távaly 
mindössze 5 százalékos volt, szem 
ben a nemzetközi 15.20 sz. 
kal. További negatívum, hogy múlt 
Évben a mintegy másfél milliárd 
dolláro informatikai 
ból a Unix-piac nagysága megköze 
lően 50 millió dollárt tett ki. Ke 


a Uníx-piac lassú 


alék 


hazai piac 


resztesi János 


SIKERES 
MÁSODIK NEGYEDÉV 


A Sun Microsystoms az elmúlt hát vé: 
gém hozta nyilvánosságra a december 
Í1-ón lozárult második negyedévének 
Otodmányeit. A forgalom 44 százzkbk 
kal, 5.115 milháró dollárra nőtt az elő: 


Pénzügyi év első hat hónapját tekintve 
a Sun 1016 műhárd dolláros forpa- 
máltai hada mag iz dőró vető 
6 
Mhóvának eredményét, Étban az 136. 
szakban a működési orvámény 1062 
míkáró dollárra növeksdeél, ugyanez 
dötár vot, A ryuráág áz égy érni 
borát 642 mil dolásól 980 raló 
otárra nőtt 


Keresztesi János 


inak okát egyrészi abban 
a Unix-piac kialakulása 
kor a Sun még nem volt jelen Ma 


ásrészt a Unix-kul 


túra terjedését az 


hezítette. 


hogy kezdetben Unix-alkalm: 


sem nagyon voltak. A helyzet azon, 
ban mára megváltozott: a giobaliz; 
ció a Unix-piac növeke ez (is) 
nagyban hozzájárul. E tekinte 
Magyarország igeri 


tizenhetedik 
ciós rangsorban 


világban a giobalizá: 


szben 


ezeknek a 


változásoknak köszönhető. hogy ta 
valy a Son Magyarország a Unix. 
piac első számó szereplője lett a 
korábbi második bhelyról az első 


korábbi 25 szá. 


helyre tépett elő. 
zalékos 


ékra tornázta fe 


piac resedését 


Áttórés a nagygépes fronton 


Kere 
Unix-piacon elért sikerek melllott a 
Sun a felső k 

is letette tavaly névjegyét: a 


tesi János elmondta. hogy a 


[ 
munkzállomások és workgroup szer: 
verek pincán ötven százalék feletti 


a piaci részesedésük. Hangsúlyozta. 
hogy az eredményt partnereik bevo- 
násával értők el, ami egyúttal 
nerek növekedésébez ís hozzájárult 


Keresztesi János az elmúlt év leg; 


nagyobb eredményének azt tartja. 


hogy a korábbi évek gyakorlatától 
eltérően a Sun a felső kategóriájú 
szerverek piscán ís megjelent. Ami. 


kor a Sun Magyarország ügyvezető. 
je lett, lapunknak 
hogy nagygépes fronton kíván nyit 
ni. Igaz. akkoriban 3-4 nagypép 
eladását tűzte ki célul, Az eredmény 
tíz kiszolgáló lett. Így például a táv 
közlési szektorban több cégnél — a 
Vivendisél, a Vódafonc-nál, a UPC 
nél — helyeztek üzembe felső küte. 
óriás kiszolgálókat 

Banki területen az ABN Amrót és 
a KAH-L valamini a Badapest Ran- 


azt nyilatkozta, 


kot emelte ki az ügyvezető — az 
bbínál helyezték üzembe az elsé 
1. Az 


Sun kormányzati területn 


c gé múlt évben a 


1 ís kapott 
endelést; így a Kinc 


tártól, a Miniszterelnöki Hivataltó 
a Rendőrségtől; a felsőoktatási, tu. 


dormányos és közgyűjteményi szfér 
igényeinek kiszolgálására pedig k 


StarFíred szállítanak, két olyan 


pet. amely n szüperszámító; 
500-as toplistáján a 462. legna 
igyobbnak számít 

Keresztesi János elmondta, hogy 
nagy kedvezménnyel szállítják ja 
nuárban a két szervert, $ a 60 giga 
fopos rendszer megvásárlásához a 


Sun anyavállalat ís hozzájárult fél 


millió dolláros tánogatással. Ugyan 
csak fontos állomás volt az elmúlt 
évben, hogy a GEDOS nál, Közép. 
Európa egyik legnagyobb ASP-jénél 
helyeztek üzembe SurFire gépet. A 
GEDOS két területen is fontos a 
Sun számára: egyrészt jól tükrözi a 
beilleszkedést a dot.com stratégiába. 


másrészt jelzi a Sun törekvését 


hogy a megoldásszállítókat helye 


ze figyelmének középpontjába 


Az első számú 
internetes platform 


Nemcsak a Unix-világban tartják 


on pincvezciőként a Sunt, ha 


etszektorban is, ahol a 


nem az int 
Sun 
Plarformnak. Ezt támasztja alá az a 


ft az első számú intemete 


nagyobb intemet 
metes kiadványok 
Magyarországon ís 


A Sun tavalyi be 


ény, hogy a le 
szolgáltatók, int 
hardverháttere 
Sun-gépekból áll. 
vételelnek. több mint. egyharmada 
Az c 


származik erről a területről. 
múlt év intemettel kapcsolatos es 
ményei sorából Keresztesi János 
GKI-val kötött. kutatási együttmő. 
ködési emelte kí: közösen vizsgál 
ják, milyen imtemetes beruházás 
kerülnek előtérbe Magyarorszi 


érbe 


bizonyos fokü létszámnövekedé 
jelentett. Az elmúlt évben a $. 
Magyarország határa k 
Egyrészt az a x 

hazai p tóségek is indok 
tenék nagy lét É 

apat kialakítá 

mM. 1 ik: elők 
létszámbe kedeszk 

Jövőnéző 

felét szeretnék jk tn 
atására": itt M. 

A Sun M 


E-book 


a 


agyon megindutt 


és Saxum Online 


M: 
Kende Péter ar úhihákrúl szó. 
ló, nagy visszhangot kiváltott k 
vének, a Mik ik tú. Istenek 
nek a második küt i 
jedelmében . tagyenese an 
A. webáruház a Microsoft 
és az Acrobat Readert egyaránt f 
ajánlja letöltésre. A , maj 
ni papírváltozat anyagát m 
kiegészítette a kő a k 
zölt esetekkel, és az olvasók fár 
mán minden árja a bozrás 
sokat és az olvasók orvostrténetei 
A Saxum Könyv Kft. az MKK 
cégcsoport tagja ugyancsak a sajv 
tájékoztatón. jelentete be, hoz 
megnyitotta online B2B könyvi 
reskedését. Az Ubi Saxum 


rendsze 
forrmatk 
tikai KI. 


emberétő 


Zs 


8 cszUTHENORLÓSZÁNÍTÁSTEEHATKA 


Hontalan 
világpolgár 


két hete, hogy egy borongás keddi 
a regényes Victor Hug 
TEöTŐ 


nagy fekete dobozainak egyike meg 


utca 
agyköz. 


magát. és elvégzettnek minősít. 
leállt. Ez mé n lenne 
m ez a doboz volna a magyar 


ságű dobo: 
hogy ebben az agykö: 


A 


felügyelő személy 
oda, 
végre ráért, 


gúla sem. Ezek mán nem c 
z egyetlen hozzáértő 


án másni 


még a napilapok h 


vi tooztazi hogy Magyarországon leállt a hálózat, 
5 na, x. a kár valóban nagy volt, de 
legy. válélták. Mé húny dolgon elgondolkozni 
Például az É már az is borrányosnak nevezh 
nai az, amelyet éppen azért, hogy minden körülmé. 
zőer működ m, elvile sztorr ín 


mennyire ke lem ís, dé ke ami. hogy a magyar íntes 
mem ná. " ett rendszer, hanem a valamiko: 
dsndő m at tövábbfejle 
d. n utódja. Így aztán az 
s ő-pa sucában van, amely 
- dr é melle. a hálózatért valamikor felelős 


a napon. Ugta agy kedv, vagy me- 
ar mek pontas hibafelde 
e ké udunk a: 


központok 


ponzban, ak 


tk rű ervereken keresztől tartja egymással 

a ez eli sávazélesség). ráadásul a magyaror 

úz1 erhirívei től csak külföldi szervereten keresztűl érhe. 

memcsak szbenségkéndés. hancta komoly anyagi 

ekkel járó helyzet. hiszen a netezés költségősszete 

E tözdfeddt vomalak bér 1 a pálmát. Így aztán 

z f agyon drápá etnielhetetlenűl lassam tud, 
úgy 100-IS0 ezren ebben az országban 

Nuifvánvató, hogy a nyilvános műkikdés javítana a helyzeten. ér 

m csalt a mast fe konkrét kérdésekre axtna választ. Az ús 

huzszm udnánk. pontosan k; és milyen pénzhól vásárolta 


hú dobozokat. Mert akkor nem me 
bore vezető gondja 


ak lezhonyat 


sre fel az ai ) és legmesa: 
Mégpedig az, amit az eset után néhány nappat a közepes méretű, 
mevezhező tartalomazotgáltató egyit vezetője fejtett hí egy magán 


elgetésben. Ő ugyanis úgy vélte, a magyar hálózat jövedelemter 
mető képessége még nem érte el azt a szinet, hogy képes legyen eltar 

egy elvan profexszionálés szervezetet, amely mindig és minden 
tőrálmények közét felelős módon viselné a peering központok (mert 
hogy nem egy izti betőle, az bizsos) üzemeltetésének minden nyűgét, 


Ez végől Ugyanis, mint tudjuk, ingyen ebéd 


9 közponzi kérdés 
nun magyar hálózat használói nem termelik meg azodat a 
töttségetet, amelyek a rendszer működését biztosító infrastrukrára 


fennzartásáboz szákségeset, akkor ismételten fel kell tenni a kérdést. 


Révész Gábor 
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Befektetőre talált a HáziPatika.com 


Pénzügyi befektetőre talált a január 
10-étől kft.-ként működő HázíPati. 
ka.com: a hazai egészségyügyi por. 
tálban a KFKI Számítástechnikai 
Csoportja 25 százalékos részesedést 
szerzett A befektetést többek közt a 
tartalom fejlesztésére fogják fordí- 
tani — tudtuk meg Kocsis Gábortól, 
az űj gazdasági társaság ügyvezető 
igazgatójától. A háromrilliós törzs- 
tőkével indult társaság közel két éve 
működik, és már tavaly év elejétől 
keresik fel pénzügyi és szakmai be- 
fektetők, A finanszírozó személye 
azonban csak az utolsó pillanatban 
dölt el — derült ki a cég január 10-ei 
sajtótájékoztatóján. A befektetés 
méntéke nem nyílvános, de jelentő. 
sebb összegről van szó, amely ele 
a csapatépítésre, az infra 
fejlesztésére, további szal; 
táltatások kidolgozására és a mar. 
ketingre is7 — válaszolta kéndésűnkre 
Kocsis Gábor. 


Az elsősorban a nugyközönség- 
nek szóló portál mondható sikeres- 
nek. A szakma elismeréseként a 
Népszabadság, az RTL Klub és a 
Cisco közös szervezésében lezajlott 
Webversenyből, több mit 500 ü 
duló közül, a HáziPatika.com került 
ki kategóriagyőztesként és fődíjas. 
ként. A portál a magyar egészség- 
ügyben betöltött hiánypótló szolgál 
tatásainak köszönheti  népszerűsé. 
gét: oldalain általános egészségügyi 
információkat, gyógyszerkereső szol- 
gáltatásokat, közérthető orvosi ta- 
nácsokat kínál, de a tanácsadóként 
közreműködő orvosok segítségével 
lehetőség van a páciensek számára 
sokszor énhetetlen kezelőorvosi le- 
letek értelmezésére is. 

A portál szóvívői szerint a Házi. 
Patika havonta átlagosan több mint 
30 ezer látogatót fogad; a regisztrált 
bejelentkezők száma eléri a 10 ez. 
áltatásai közé felvene a 


szakkönyvesbolt kínálatát, és tartal, 
mát elérhetővé tette WAP-on is, 

A cég jelenleg szponzori bevéte. 
lekre és a B2C jellegű gyógyszer- és 
könyvkereskedelemből befolyó ösz 
szegekre támaszkodik. 

A futárszolgálattal és postai után- 
véttel megoldott elektronikus keres- 
kedelmi tevékenység jelenleg az 
összbevétel 5-10 százalékát adja, 
de ez Kocsis Gábor szerint évente 
megduplázódik majd, ha ú jelenle- 
gi befektetés eredményesnek bízo- 
nyul. 

A ponl a hírdetők szempontjából 
is sikeres. A gyógyszeripar hirdeté- 
seit korlátozó szabályozás ugyanis 
megnehezíti a potenciális közönség 
elérését, egy egészségügyi portál 

zonban eleve a célcsoporinak szól 
ezáltal érdekeltté teszi a hirdetőket 
hangzott el a sajtótájékoztatón, 


Kelemen Zoltán 


Mobil masszírozás PC-s 


Akik rendszeresen hosszú időt tölte- 
nek a számítógép képernyője előtt 
akár hívatásból, akár kedvtelésből. 
nap mint nap tapasztalják, hogy a 
tátszótag kényelmes úlófoglalitos. 
ság bizony görcsbe rántja a hát- éx 
"yakizmokat, sót fejfájást is okoz. E 
negatív jelenségek rossz közérzetet 
idéznek elő. ez pedig csökkenti a tel 
jesítőképességet. Ha viszont csök. 
ken a teljexítőképesség, rosszul jár: 
hat a cég is, amelynek dolgozunk 
Nyugaton — de kiváltképp az Egye 
sült Államokban — már régen felis 
merték, hogy a dolgozók jóléte, jó 
közérzete összefügg 5 vállalat jólé. 
tével. így éntemes rekreációs prog. 


ramokkal karbantartani a munkatár: 
sak egészségét 
E kulrúrát igyekszik Magyaror. 


jeszteni rekreációs 
ramjával az amerikai-magyar 
társaság, a Personal Best. A csapat. 
ban Testpevelévi Egyetemet végzett, 
anatómiában és gyógytomában jára. 
108 fiatal munkatársak dolgoznak. 


szágon ís 


A módszert a Szilícium-völgyben 
dolgozták ki klinikai masszőrök és 
fizikoterupeuták . laboratóriumi kö- 
rülmények között, s jótékony. hatá; 


sát az izomműködés, sőt még az 
agyhullámok mérésével is igazol- 
ták. A kezelés 15 percig tat, nem 
kell levetkőzni hozzá. így elvégzése 


hátfájásra 
szmmi kényelmetlénséget nem okoz 
A páciens egy speciális. a törzset, a 
fejet és a karokat támasztó székbe 
ül, s máris élvezheti a többféle 
nyugati és keleti — masszázstechni: 
kából, illetve akupresszúrából álló 
kezelés jótékony hatását. Masszí 
rozzák a hátat, a derekat, a nyakat, a 
karokat, illetve a kézfejet és az ujja 
kat — azaz mindazokat az izmokat és 
végtagokat, amelyeket a számítógé: 
pes munka, illetve más ülőfoglalko. 
zás során terhelés ér. 

A kezelés nyomán megszűnnek, 
illetve enyhülnek a migrénes, fejfi- 
jásos tünetek, de megelőzhetők a 
derék- és hárfájásos panaszok is. 
Emellett oldódik a stressz, és nő a 
HMmunkabírás. Az irodai mobílmasz 
százsi rekreációs és életmód-tanács- 
adás is kiegészítheti, sőt, a csapat, 
igény szerint, edzéstervet ís készít 
A Personal Best munkatársai a meg 
rendelő cégeknél végzik a kezelést. 
A terápia már heti egy alkalommal 
1: hatásos lehet, M, A. 


Január 11. és 17. között arra vártuk a www szamitastechnika hu olvasóinak visszajelzéseit. hogy: 


] 9 Nem az csalt nyeszráukatú paty - 14 száraték 


Vajon tényleg csődbe megy a Xerox? 


A válaszok mogoszlíása a következőképpen alakult: 
9 hr. hazór a csódazeténban gyukortatot szerzet tanácsadót akbor szokás SZecTÓhMTY, amkor Hú jól megy az üzlet - 36 százalék 
(9 Niven kerület 99 a CsÓHÓL huszon az adiórzságyok nagyságrendje 1 ván a megengedhető határon - 36 százalék 


9 Olyarnyra igaz a bíz, hogy már Iuyik a harc a hágázás? és otizág" közjezések között, áfveeedő a retoxozás helyét - 14 százalék 
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PIAC 


A banki szoftver és a bankrendszer 


Sikeres évet tudhat maga 

banki szoftvereket gyártó 

RL A cég két irányba ís terjeszke- 
dik: NetíBoss rendszerével az elekt- 
ronikus banki szolgáltatások felé, és 
a külföldi megjelenésen ís gondol- 
Kodik, Deák László elnök-vezérigaz 


lehetőségeket 

— Az Online Rt. olyan vállalat, 
amely egyetlen piaci szegmensre, a 
bankszektorra . összpontosítja tevé- 
kenységét, Ez azt is jelenti, hogy 
sorsa Igen szorosan összefügg en. 
nek a piaci résztérületnek a minden. 
kort helyzetével. A cég szempontjá- 
ból milyennek látja most a magyar 
bankrendszer? 

— Izgalmas időket élünk, hiszen 
mostanában indult el a második 
bankkonszolidációs hullám. Az első 
az volt, amikor az állam tőkésítette 
fel a nagyrészt saját tulajdonában 
lévő bankokat. Mu már viszont a 
bankok túlnyomó többsége külföldi 
tulajdonban van, ezért a további 
konszolidáció. már az anyavállala- 
tok akaratán múlik. Az első példa a 
KH és az ABN Amro összeolya 
dása, amit a külföldi anyacégek fú. 
ziója indított el. Kérdés, hogy ez a 
folyamat milyen hatással lesz a ban- 
ki szoftvereket szállító magyar vál- 
lalkozások helyzetére. Az esetleges 
tulajdonosváltásnak semmiféle gya- 
korlati hatása nem lész, hiszen nagy 
valószínűséggel ezután is külföldi 
lesz a tulajdonos. Az már izgalma- 
sabb kérdés, hogy a méretgazdasá- 
gosság, a koncentrált pénzügyi hát- 


tér mennyiben befolyásolja e a 
16 Thankök üzletooljdkájá teve 
vervásárlási kedvét És hesetivne§ 
A backoffice (háttér) rendszerek 
már többnyire mindenütt kiépültek, 
általában az anyabank sugallata alap- 
Ján, itt tehát kevés lehetőség kínálko- 
3ák. Ezért inkább az üzletági megol- 
dások, az elektronikus értékesítési 
Csatornák jelentenek számunkra ki. 
váló vadászterületet. Jelenleg még 
színe az összes bank kínál lakossá- 
gi szolgáltatásokat, de a piac kicsi 
ahhoz, hogy mindegyik elérje a gaz 
daságos és nyereséges működéshez 
szükséges küszöböt Ezt látta be az 
ING ís. amikor lakossági üzletágát 
eladta a Cítibanknak. Ha ez a kon 
szolidáció folytatódik, akkor mind 
több banknak megéri, hogy beve. 
zése aZ elektronikus lakossági 
szolgáltatásokat, és ott nekünk ís 
lesz kerssnivalónk. A vállalati pia- 
con nem várható akkora mozgás, 
bár ott ís vannak számunkra ízgal: 
mas fejlemények. 

— Jelent-e hátrányt a magyar 
szoftverszállítóknak, hogy a bankot 
külföldi nulajdonban vannak? Egy 

számlavezető vagy más backofficc 
tödíer nulajdonképpen. stratégiai 
szoftver. rendszerint a multinacioná- 
lis vállalat minden részlege ugyan 
azt a szoftvert használja, kíválasztó- 
sára pedig általában külföldön ke. 
rül sor, ahol a magyar termékeket 
nem ismerik. 

— Tény, hogy az ilyen rendsze. 
rekről többnyire egész magas — eb- 
ből következően nem magyarorszá- 


— szárten döntenek. Így valóban 
Béna köznjő nagy rendszer eladni 
ezeknek a cégeknek, noha túlzás 
nélkül állíthatom, hogy a mű szoft 
vereink minden tekintetben felve. 
szik a varsenyi a külföldi fejlesztésű 
termékekkel. Mostanában mintha 
változna a helyzet. A külföldi vagy 
akár itthoni tapasztalatok sok multi. 
nacionális bankot arra késztettek. 
hogy mind több stratégiai döntést ad- 
Jjanak át az itteni menedzsmentnek. 
Ebben a helyzetben tehát mindegy, 
hogy a vezetés külföldiekből vi 
magyarokból áll-e, mert jól ismenk 
a hazai piacot. Az esélyeinket az is 
növeli, hogy a bankok kezdenek 
szakítani azzal a gyakorlattal, amely 
mindén feladatot egyetlen rendszer 
keretein belül akar megoldani. in 
kább kisebb, egymással együttmű- 
ködő szoftvereket alkalmaznak. és 
mivel így a beruházás értéke ís ki- 
sebb, a dőntés-előkészítésbe vagy 
a döntésbe nagyobb a beleszólása 
a helyi vezetésnek. Összességében 
úgy ítélem meg. hogy egy nagy 
banknál is lehet keresnivalónk, ha a 
magyarországi vezetést hagyják ón. 
állóan dönteni, másrészt a kisebb, 
íparági megoldások eladására bár. 
mely bankban lehet esélyünk. 

Mennyire lehet sikeres a ban 
koknál egy olyan edabozolt" xzoft. 
ver, mint amilyen a NetBoss í5? A 
bankszektor inkább az egyedi fej, 
lesztésű szoftvereket szereti, híszen 
milyen versenyelőnyre tud szert ten 
tú. ha ugyanazt használja, mint a 
vetélytársai? 


— Hadd kezőjem a kérdés máno- 
dik felével. Valóban, a nagybankok 
egyrészt a történeti - nagypépes — 
Hagyományok mian, mászészt a 
függetlenség megőrzése érdekében 
szeretnek órási belső informatika 
gárdával dolgozni és szját szoftve 
eket használai. Ugyanakkor szere 
pet játszanak náluk prexzzizsszem 
Pontok ís, néha a költséghutékony 
tág rovására Magyaruoszágon. de 
egész Európában is elképzettesettez 
lenne az, arnú az Egyesült Államok. 
ban van: ott a legkisebb pénzimtéze 
tek közé tarozó eredt uniónak 
ezek egyfajta takarékszóvetkezetek. 
több ezet van belőlük az ocszágban. 
de a mérlegfőösszegük akkora. miat 
egy átlagos magyar banké der 
szívfájdalom nélkül forráskihelye 
éssel oldják meg mformatkas szk 
ségleteiket. A versenyelőny kisebb 
szerepet játszik náluk, azt ugyzsir 
nem az informatika fogja biz: 
ni, On egy baak nem az: 
szert előnyre, hogy egy terméket 
csák 6 kínál, hanem azzal, hogy va 
lamely termékkel a többiek. 
előzve jelenik meg a piacon. és 
amíg exkluzív helyzetben van. az 
gyobb profitot kaszzírozhat, év ki 
Égítheti pozícióit 

De éppen ezzel érvethetsek 
bankok: miért 


vegyek én Neten 
banki szolg 
sokhoz, ha a vetélytársam ís minden 


az elektronikus 


további nélkül megveheti. és ugyan 
olyan gyorsan be tudja vezetni 

— A NetBoss nem anm 
mék. mint inkább keretrend: 


azmelyet mi hardkanyan hadunk Wat 
tezzatas és megtüdsem tartakommal 
Az ügyfél elé tárjuk a teljes kinda. 
tot, Ér abbál 6 vákogatja énaze, amu- 
ez szüksége van. Arról nem w be 
szélve, hogy iöbönyíte koma 
egyafi fejlesztésekre van szükség 
mert két bank sokkzd inkább kálön. 
hészik egymástól, mure mormsuk 
azomon iparágban működő vállata 
A fefesztés letet valamilyen több 
ketísnkció, de lehet 2 NerBosz il 
kesztése ís a megjévő rembzerek 
bez, hiszen a Netfkosz, misz mteg 
rált elektronikus úg 
renáuzr 
csak k 
Buza v 
Bosat. nem 


ül apc 
2 banki alkalmazá 


letét teszi 
neg többi tará 


hogy elhépettesetket gy 
sam valónítsák meg. és megclózzek 
a vetélyúrsakat 


7 


hen menny 


A bankszektor alapw 
ervatr. tehát nekünk 


a legnagyobb 
magyar bank. az OTP törte az utzt, 
mert a többiek csak izssz 
tak fel 
gyosszbb ic 


fd 


SAP Tanácsadó Cég 


FI.CO, AM modulokra, 


TANÁCSADÓI 


SAPIFŐ ismeretei rendelező munkatársat kérés 


Angolnyelv-tudás 


Az ABN AMRO Biztosító informatikai) 
szakembert keres az alábbi munkakörre: 


RENDSZERSZERVEZŐ 


Elvárások; 
— Felsőfokú szakirányú végzettség 


MAGAS 10-VAL, STRAPABÍRÓ 


FEJLESZTŐI 1 ténytáslent: IRODAI ALKALMAZOTT, MUNKAT 
Adatbázis-ismeretek z [4 ! 
sk ösznzdammonin ] VÁLLAL , VILLÁM JELIGÉRE"! 
Tanácsadó: bemesz 17 ég see Szakmai fejlődés lehetősége ! 
Foflesztó mezezll t- sesezttó - hosszú távú perspektíva hi 
A lényképes önéletrajtokat az alábbi címre kérjük. Jelentkezés szakmai ónéletrajzzal: ] 
SAP-Portál Kh ABN AMRO Biztosító Rt. 
meze] nsysetas 11. LEXMARK 
atát mfeyvésznáeerzáátátsál Telelvo VALBáS an: 1022570 új] Lézernyomtatók 


RENDSZERes Optra E3121 


találkozások 
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tar 44-ááátk, ütne ha. em set 


ára tnagutor EA. - F114 Mudageat harcát huto ő 18. 
al at afa, tan 18 408. Követte aa, mentő te 


det ER. e 108 tuazoat, kenetét 1 
al Man DO. BEI? sed me katt a. úrra sel he 


ab Cazgator EN. EZT gin MENY e 2. 
áltar B6-INTIÉ TAT. ms mapot Pnétetet Ma 


aan tamgutorn EN. TIE töntazévt, Aövmory 19. 1 
27 9a-JOZO ZET. har 18.34778-á8, sztvéfon sál Aa, erat set be 


1969. — 68 tagot tág tném 1. 
BG ALT, tan 18ELVEZD ZA, rar he 


érts székét 7 BBB Mátvssosaka, Hatá Háta 18 46-48 
AZ b ELATB At, Pn 88-EIVEI EM, metzelel eme éntmet ha 
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men így van időnk felkészülni az 
igényekre, kiépíteni a pozícióinkat. 
Mátrányos azért, mert az idegenke- 
dés megnehezíti a munkát: minden 
bankot egyenként kell meggyőz- 
vünk, hogy érdemes a fejlesztésbe 
belevágniuk. Meggyőződésem, hogy 
a bankok saját érdekükben építik ki 
az online szolgáltatásokat. 

A NetBosst olyan szaftverként 
hirdetik; umely egyesíti az összes 
elektronika ügyfélkiszol, 
tornát. Éz viszont már w 


nyulnak az 
érdeteli nagy gyúr 


célja valóban az. 
ironikus ügyfélkiszol- 
mákon elérhető adatokat 
yűjtse össze, elemezze 
lelő felhasználók rendel: 
bocsássz, Ebben a formá. 
fel lehet fogni korláto. 
ű CRM-megoldásnak 
tesen. tudjuk. 


— Az Integra példája csak első 
pillantásra látszik különlegesnek: 
Délkelet-Ázsia a mi célpontjaink 
közt is szerepelt. 1999 eleje óta ko- 
moly munkát és összegeket fordí- 
tunk. külföldi piackutatásra, és en- 
nek során oda ís elvetődtűnk. Ve. 
gyűk például Indonéziát a Föld 
egyik legnépesebb országa, nyitott 
bankszektorral, amely most jutott el 
abba a stádiumba, hogy újgenerá- 
ciós szoftverekre van szüksége. Na- 
gyon jó vadászterep lett volna, de 
túl nagy kockázatokat kellett volna 
vállalnunk. A fejletr nyugat-európai 

du szín. 
u inkább 
csak az képzelhető el, hogy egy 
nemzetközi bank magyar leányvál- 
lalatánál olyan jó munkát végzünk, 
hogy a bank más országokban ik 
minket bíz meg bizonyos feladatok- 
kal. Itt a kezünkre játszhat, hogy a 
nyugat-európai fizetések csillag 
ati magasságokba emelkedtek, 
mi olcsóbban tudjuk ugyanazt a 
1 nyújtani 
1ó jöhet kormalyabban szó. 


rastruktúra, de a piacot még nem ta- 
rolták le. Bármelyik területen is je 
leojünk meg, azt semmiképpen sem 
Önállóan, hanem valamelyik helyi 
céggel közösen tesszük. Egyszerűen 
azén, ment a bankvilág mindenütt 
lokális, azaz hatékony kiszolgálása 
nagyon sok helyi ismeretet igényel. 
Másrészt a környező országokban 
ennek politikai oka is van, bár ezzel 
nénk foglalkozni 


Schopp Attila 


Sziget az adattengerben 


. ez bíztos 


Két új íntemetes eszközt mutatott 
be tavaly év végén az ICS-Ölívetti 
magyarországi képviselete, Telegdi 
Ákos a cég képviselője bevezetésként 
elmondta, hogy az Olivetti PC-gyá- 
ra a márkanév jogával együtt 1999 
decemberében került a Finmek cso- 
port tulajdonába. Az elmúlt évben 
) Scarmagnóban 300 ezer rendszert 
állítottak elő. A gyár kapacitása évi 
egymillió darab, a termelésnek kö. 
7el kétharmadát OEM partnereiknek 
adják el. Hazánkban a cég nagyke- 
reskedelmi partnere az R.A. Trade, 
amely viszonteladói hálózatot tart 
fent. Legújabb termékük a piacon a 
Xana termékcsalád, ezt ma csak a 
Metro áruházak forgalmazzák. 
Windows CE alapú Modifon nevű 
vékony kliensűket irodai felhaszná 
lásra ajánlják, ez egy Pentium osz- 
tályú processzort, 32 megabájt me- 
móriát és hálózati csatolót tartal- 
maz. Hozzá tartozik egy olyan tele 
fonkészülék is, amely egyaránt il- 
leszthető  IP-hálózatra, illetve ha. 
gyományos . telefonközpontra, A 
rendszer a hálózaton keresztül felje- 
) tentkezik a Windows 2000 szerver 
re, és ezt követően a gép már a 
Citrix  köztesszoítverén keresztül 
) működik. Alkalmazását a cég — az 
integrált telefonnal együtt — elsősor: 
ban híváskezelő központokban, il. 
letve banki ügyfélszolgálatoknál tart 


Ja előnyösnek, de megítélése szerint 
általános irodai környezetben ís jól 
használható. A Modifon első példá- 
nyai januárban kerülnek a vevők. 
höz, így az értékesítés felfutását az 
év közepére várják, 


Modilfan 


Kifejezetten otthoni felhasználás- 
ra hozzák ki ideiglenesen isyWeb- 
nek nevezett gépüket Olyan fel 
használóknak szánják, akik számi 
tógépüket kizárólagosan intemete. 
zésre használnák; A gép beépítve 
tartalmazza a Be operációs rendsze- 


Vékony klienseket 
mutatott be az Olivetti 
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rét, valamint uz Opera nevű böngé. 
szót; kívánságra tormészetesen mág 
szoftverrel ís ellátják. Sajátossága a 
rendszerek, hogy beépített háttér. 
tárat nem tartalmaz, a mégis megór. 
zésre szánt levelek vagy más anya 


£ok memóriakártyára. másolhatók 
Irt sem az egyedi vásárlókra számi 
tanak: úgy látják, a gépet elsősorban 
tartalomszolgáltatók vásárolják majd 
meg; és előfizetőiknél helyezik el 


Révész Gábor 


MINOR 


RENDSZERHÁZ RT 


Az informatikai piacon mértékadó cég 
keres munkatársakat a következő pozíciókba: 


Microsoft technológiákban jártas 
szoftverfejlesztő (jelige: MIN-SF2001) 
és vezető szoftverfejlesztő (jelige: MIN-SVF2001) 


Elvárások. 


i többéves Visual C4.4-, COM ActiveX-, esetleg SOL-gyakorlat, 
vagy internetes fejlesztési tapasztalat 

(Java, ASP, esetleg DHTML, XML), vagy Visual Basic-gyakorlat, 
különös tekintettel COM-, ActiveX-ismeretre 

! és BackOffice termékekkel kapcsolatos fejlesztési tapasztalatra. 
Követelmény felsőfokú szakirányú végzettség és angolnyelv-tudás. 


Előnyt jelent: 


l projektvezetési tapasztalat, MCP fejlesztői vizsgák, 
MCSD minősítés. 


Menedzserassziszten3$ (jelige: MIN-MA2001) 


Elvárások: 


hi középtokú végzettség, egy év asszisztensíztítkárnői gyakorlat, 
angolnyelv:tudás, számítógépes ismeret, precíz munkavégzés. 


] Cégünk érdekes, önállóan végezhető munkát, továbbképzési 
! lehetőséget és versenyképes fizetést kínál egy jó csapatban. 


Kérjük, küldje el a fejlesztési igazgatónak szakmai önéletrajzát 
magyar és angol nyelven, hivatkozással a jeligére: 
MINOR Rendszerház Rt., 1035 Bp., Vörösvári út 103-105, 
vagy az iszaboominor.hu e-mail címre! 
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Sára! a cég 38 államban 19 milió úgy 
felet szolgál Ki. /DGNS, Washington] 


tására. A ehipben van egy MPEG-4 
"Vidgokádoló ús dokódoló, egy baszód- 


Csomag ügyvédeknek 


Kis belső konkurencia 


Tavaly októbertől a Matáv szolgáltatásainak viszonteladójaként működik az Első Pesti 
Telefontársaság (EPT). A X., XVII. és XVIII. kerület telefonhálózatát kiépítő, majd üze 
meltető társaság elsősorban a kis- és középvállalkozások piacát tartja szem előtt. 
A liberalizáció után az EPT szolgáltatóként ís meg akar jelenni a távközlési piacon. 


2 EPT 1992-ben alakult azzal 
a céllal, hogy a három kerület. 
ben megszüntesse a telefon. 
hiányt. Tulajdonosai egyenlő arány. 
ban a Kontrax, a Matáv, valamint 
az érintett önkormányzatok és a la. 
kossági kisrészvényesek voltak. A 
Kontrax csódje átmenetileg zavaro- 
kat okozott a fejlesztésben, ám a 
Matáv árvállalta a projektet, meg; 
növelte tulajdoni hányadát, híreit 
adott, így a hálózat — némi késéssel 
ugyán — elkészült. A szolgáltatást a 
koncessziós szerződés énelmében a 
Matáv nyújtotta, a hálózat tulajdo- 
D05a És üzemeltetője az EPT volt 
Tavaly év elején az EPT-ben ak. 
kor már 95 százalékos tulajdonnal 
rendelkező Matáv. indokolatlannak 
tartotta, hogy a fővárosnak ebben a 
három kerületében külön társaság 
üzemeltesse a hálózatot A vezetés 
azonban úgy döntött, nem szünteti 
meg az EPT-t, hanem a jól beveze 
teti nevet és képzett csapat tudását a 
marketing és az értékesítés területén 
kamatoztatja, A Matáv piaci áron 
megvásárolta az EPT távközlési 
alapvagyonát, és saját hatáskörébe 
vonta a hálózat üzemeltetését Idő. 
közben az EPT tulajdonosi arányai 
ís megváltoztak: mível a Matáv 
megszavazta a tőkeleszállítást, a 
kisrészvényesek viszont nem, jelen 
leg a részvények 80 százaléka a 
Matávé. A társaság alaptőkéje 777 
millió forint (kezdetben 3.7 mil- 
liárd, később 6 milliárd forint volú, 
A profilváltást jelentős létszám: 
csökkentés kísérte. Mig 2000 elején 
közel 200-an dolgoztak az EPT-nél, 
addig a mai létszám a 100-ar sem 
éri el. Idén, az év végén várhatóan 
85 fővel - zömében kereskedőkkel, 
marketing-szakemberekkel — műkö- 
dik a társaság 
A Matávnál eddig nem foglalko- 
zott külön szervezet a kis- és közép: 
vállalkozói réteggel. hallottuk Szé 
kelyhídi Tibortól, az EPT elnök 
vezérigargatójától. Alkalomszerűen 
osztozott rajta a lakossági és a ki. 
emelt nagyfogyasztókat kezelő üz. 
letág. Ezt a szegmenst kapta meg 
a társaság. egyelőre Budapesten; 


TÁVKÖZLÉS 


tervek szerint 2003-tól országosan 
in az övé lesz. Jelenleg — döntően az 
EPT kisrészvényeseinek köréből - 
körülbelől 4000 kis- és közepes vál 
lalkozást mondhat magáénak a tár. 
saság; ők a hagyományos telefon. 
szolgáltatáson kívül üzleti kormu: 
nikációs szolgáltatásokat (ISDN, in- 
temet, bérelt vonal stb.) vesznek 
igénybe. 

Idén — a kábeltelevízió-szolgálta 
táson kívül — több JO ezer termék 


értékesítése szerepel a tervekben. A 
cél elérése érdekében a Matáv cso- 
porttermékeiből egyedi igényekre 
szabott csomagokat állítanak össze 


Székelyhidi Tibor 


Akik a csomagot megrendelik, csak 
az EPT-vel lépnek kapcsolatba. s az 
egyes szolgáltatásokra az EPT szer 
rődik a Matávval, illetve leányvál- 
lalataival. A menet közben felmeri: 
16 problémákkal ís az EPT-hez lehet 
fordulni, a megkeresések fogadásá- 
ra call centert alakítanak ki. Az első 
csomagot az ügyvédeknek szánják, 
a részletek egyeztetése az EPT és a 
Matáv között még folyamatban van. 

A kínálható szolgáltatások körét 
illetően nincsenek megkötések. EL 
vileg még az sem kízárt, hogy más 
piaci szereplőtől vásárolja meg 
ÉPT az igényelt szolgáltatást, ha az 
a Matáv vagy leányvállalatai kínálu 
tából hiányzik. 

A 2002-es líberalizációra készül 
ve az EPT már idén megjelenik sz 
ját, nem koncesszióköteles szolgál; 


Törvénytelen 
a kábeladó mértéke 


Törvénytelennek ítélte a Budapest 
Főváros Közigazgatási Hivatalának 
vezetője a Fővárosi Közgyűlés ren. 

deletének azt a részét, amely rende. 

leti úton, előre határozza meg a táv 

közlési eszközök közterületen való 
létesítésekor fizetendő kártalanítás 
mértékét, A Közigazgatási Hivatal 
a Távközlési Érdekegyeztető Fórum 
altomatív szolgáltatók táblájának 
kérelme alapján folytatott vizsgála- 
tot a .kábeladó" ügyben, A Főváros 
rendelete énelmében a távközlési 
társaságok kártalanítás címén a há- 


lózat építési költségeivel összemér. 
hető összeget kell hogy fizessenek 
az önkormányzatnak. 

A Közigazgatási Hivatal vezetője 
felszólította a Fővárosi Közgyűlést, 
hogy 2001. január 31-ével szűntes- 
se meg a törvénysértést. Ellenkező 
csetben a hívatal az Alkotmánybíró: 
ságot kéri meg a rendelet törvény 
sénő rendelkezéseinek felülvízsgá; 
latára és megsemmisítésére. (Az ul- 
tematív társaságok már az Alkot- 
mánybírósághoz fordultak.) 

M.J. 


COMPJTEHATOEO SZAMÍTÁASTECTBENA 


tatásokkai a piacon. Várható az (P 
alapú hangátviteli szolgáltatás, va 
lamint március végén. áprila elején 
az addigra kiépülő telefonos ügyfé 
kapcsolati kázpont (contact cerúer! 
felesleges kapacitásamak bérbezdá 
§a. Ami a hosszú távú stratégiát ille 
ti, az EPT — a Matáv hálózatát bérbe 
véve - önálló szolgáltatásra készül 
szját tarifapolitikával, saját számla 


adással mind a beszód-. mind az 
ddatkommunikáció terén. 
Arra a kérdésre, hogy vajon mod. 


díg támogat a Matáv egyfajta beisé 
konkurenciát, Székelyhidi Tibor így 


válaszolt: a Matáv felkészült rá. 
hogy a kiskereskedelmi pizcun 
veszteség éri, A hagyományos ve 


zetékes távközlés már nem húzóúz: 
letág. a liberalizációt követően áz. 
rendeződése elkerülhetetlem A Ma 
táv kiskereskedelmi forgalma felte. 


mun 


hetúleg számos 
A kiki 
megtartás 


bv 


kos szerv 
Az EPT-nck 2 

napj 

volt 


fonni ziózoa 
Éz időarányosan 


meghaladta az Év 


Malltász Judit 


Pre-paid a Matávnál is 


Új stratégia, új arculat 


A jövőben az imernetre, a mobil 
kommunikációra. az adatátvitelre és 
a földrajzi bővülésre összpontosítja 
erőforrásait a Matáv, jelentetie be a 
társaság január 16-ai sajtótájékozta 
tóján Srraub Elek elnök-vezérigaz: 
gató. A vezetékes telefónia terűle. 
tén (itt már tavaly sem nőtt a vonz: 
lak száma) értékmegőrző, defenzív 
míg a gyorsan növekvő területe. 


ken (az internet. és mobilelői 
száma, illetve az adatátvíteli cél 
ra eladott sávszélesség menni 
2000-ben megkétszereződöti) offe 
zív politikát folytatnak. 

A földrajzi terjeszkedést tekintve 
4 közelmúlttas mind belföldön 
(Emitel). mind külföldön (MakTel! 
Január 


eredményes volt a Matáv 
15-én a Matáv vezette konzorcium 
(Stoncbridge Communications) alá 
írta a macedón kormánnyal a rész. 
vényesi megállapodást. A. konzor. 
cíum a MakTel SI száraléksén 
1493. millió eurót fizetett. Straub 
Elek elmondta. hogy a földrajzi bó 
vűlésre fordított befektetések 2001 
ben váchatóan meghaladják 
milliárd. forintot. Az elnök-vezér 
igazgató ugyanakkor azt ís jelezte, 
hogy a Matáv idővel várhatóan 51 
százalékra csökkenti részesedését a 
Stoncbridge-ben. 

A cég továbbra ís törekszik rá, 
hogy mind a két Westel 100 szá; 
zalékos tulajdonjogát megszerezze 
A tranzakció időzítéséről azonban 
— BÓózÁSi megfontolások miatt 
egyelőre nem döntöttek 

Az új stratógia részeként a Matáv 
arculatot ís vált. Eanek része az új 
1ogó. az új szlogen, az új zenc és az 
új internetes honlap. 

A sajtótájékoztatón Gecser Ötté 
a marketingért és az intemetér fele. 
lós vezérigazgotó-helyettes nyilvá: 
Dosságra bozta a Matáv új díjcso- 
magjainak koncepcióját. Mindazok. 


akik mi 


anak. 


ppen nem válas 


automatikusan a Bázis 
előfizetőivé válnak. E: 
tés, forgalmi és kapcsolás 


talmaz A korábbi 


havi c 


mak szánt Biztonság csoma 
amelyre jelenleg m ez 
ten fizemek e 
mag váltja fi 


sanlóan alacsony 


csór kapm a még felhas 
kedvezmény mérték; 
A. Belfökt Hon 
díjesomag váltja f ű 
ügyfelek — bizony 
olcsóbban telefonálhatnak 
Újdonság az el tett Kont 
roll díjesomag §l 
zatra szavaznak, nem fizetnek hav 
és kapcsolási díjat, az előre ki 


fizetett összeg a perodíjakat fede: 


A jelentős forgalmat lebanyotító 


üzleti előfizetőknek szánják a Rít 
mus díjcsomagot, amely támogatja 
az ISDN2 terjedését. Az analóg vo 
naltal rendelkezők havi díjat fizet 
nek érte, míg az ISDN2 előfizetői 
részére a mindenkor fizetett havi díj 
a trifacsomag díja is egyben. A 
Ritmushoz kiegészítő díjcsomagok 
ús kapcsolhatók. 

A áíjesomagok bevezetése folya 
matox. az időpontok egyelőre nem 
ismeretesek. A díjtételeket a Matáv 
csak azt követően ismerteti. hogy a 
tarifamegállapodást nyilvánosságra 
hozták (ez lapzártánkig nez történt 
megl. 


M.1 


ÚO coupuTERWORLO SZÁMÍTÁS TOHOGKA HIRDETÉS 
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Csak a változ állandó 


rez Ez a megújult Számítástechnika Online Most érkezett 
AGYA rovatának legföbb jellemzője. Kattintson a címre 
naponta többször is, érdemes. Minden órában találhat új 
és új híreket az informatika és a távközlés világából. 


Most érkezett - és már olvasható! 


WwwWw.sza 


technika.hu 


(vagy rövidebben: www.szt.huj 


ép ké Hz 
gondolat 


Irodai mobil masszírozás 


"házhoz virsleyettóti 
ént x 
ály is perc j. 9 

vinszú a szókat, alatt 


ödik a szaönerret 


Az irodai Mobil Masszírozás a hétköznapok során elvesztett emberi 
energia pótlására, a dolgozók fizikai és mentáss teljesítőképességének 
fokozására az Egyesült Átamokban kitejesztett speciális wellness program. 
hogy a munka újabb lendületet kapjon 
Tam ütnie IRamazat ta . Buntni Skskn árat - astra Úzpeat árván. e É NEL ÉBE TÁRGÁNAL 


— - - TágFr 398840 - bt 39 babát . emet pemaráktádmálszekh : men rotáltastársáe ai 
Minden, ami számítástechnika Magyarországon elsőként! 
a szösz 
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Duronoká, CSUPÁN Az órajéttrekven- 


Fotónyomtatók 


COMPUTERWOFLDEZÁMÍTÁSTECORKA 


Előhívás számítógép nélkül 


Tesztlaborunk gyakran ír bemutatót digitális fényképezőgépekről: ez a terület ma- 
napság gyorsan és eredményesen fejlődik, A legtöbben nem érik be azzal, hogy kép- 
ernyőn nézegessék az ezekkel a gépekkel készült felvételeket; szeretnék őket ki- 
nyomtatni. Krizsán György ezúttal olyan nyomtatókat keresett, amelyek számítógép 
közbeiktatása nélkűl készítenek papírképeket. 


most született kisbabáról, a 
már járó gyerekről, a szalag 
avatóról, az esküvőről vagy az 

unokákról készült képekkel sokan 

szeretnek büszkélkedni. Csakhamar 

előkerül a fényképgyűjtemény, s a 

büszke szülő vagy nagyszülő a sze- 

rencsétlen vagy olykor kíváncsi be- 
szélgetőpartnez előtt szétrántja a le- 

Porellót. Megtörténik, hogy száz- 

oldalas fényképalbum kerül elő a 

retikülből — kinek mije van. Azt 

még schol se láttam, hogy valaki ís 
elektromos fényképtartót húzna elő 

a zsebéből — bár ha ezeket a sorokat 

japánok is olvassák, előbb-utóbb 

lesz ilyesmi ís. Summa summárum. 
ma még egy (családi) fénykép akkor 
az ígazi, ha papíron van, méghozzá 

a megszokou fényes papíron, hadd 

csillogjon egy kicsit. 

A számítógépet használók rögtön 
azt mondják erre: a számítógép- 
hez csatlakozó színes nyomtatóval 
mindez. digitális képről ís könnye- 
dén előállítható. Mégis előfordul, 
hogy az izgága fotós nem roboghat 
haza, nem tudja tehát számítógépre 
áttölteni és kinyomtatni a képeket. 
Gondoljunk például arra, hogy cs- 
küvőre megy, s ort a Polaroid gép- 
pel felszerelkezett konkurencia egy 
percen belül adja a képet, Mit kezd. 
jen ott a méregdrága és állítólag 
sokkal többet tudó digitális fényké- 
pezőgépével? Mondja azt, hogy a 
képet még elő kell hívni? Csak ki: 
nevetnék. Jó lenne tehát. ha előhúz- 
harná a zsebéből vagy a kocsija sar- 
kából a nyomtatóját, és azonnal ki- 
nyomtathatná a felvételeket § ezt 
csakugyan meg is teheti, mert több 
cég is gyárt ilyen nyomtatókat. 


Választék 


Hazánkban azonban elég csekély 
ezeknek a nyomtatóknak a forgal- 
ma, választékük pedig esetleges, 
Megpróbáltam mégis összeszedni a 
fellelhető fotónyomtatókat, s gyűj- 
Tőutamon valamelyes sikerrel ís jár- 
tam. Igen szigonú feltételt szabtam: 
csak azok a nyomtatók jöhettek szó- 
ba, amelyek számítógép nélkül ís 
papírra vetik a digitális képeket (kü- 
lönben a legtöbb színes nyomtatót 
felvehettem volna a listára). A köz. 
vetlen nyomtatásra két lehetőség 
adódik: az egyik a közvetlen fény- 
képezőgép-nyomtató kapcsolat, a 
másik a digitális film — vagyis a me- 
móriakártya — tartalmának kiolvásá- 
sa és kinyomtatása. Vannak egye- 
nesen fényképnyomtatásra készült 
nyomtatók (ezek orvosi vagy egyéb 
műszerekhez valók). amelyek azon. 
ban csak számítógépről vezérelhe- 
tők - ezeket most kizártuk a teszte- 
lésből. $ évek óta kerülnek nyomta 
tók fotónyortatóként a piacra - fő- 
leg tintasugarasok —, s ezek ís csak a 
számítógépbe már bejuttatott kép- 
anyag kinyomtatására alkalmasak; 
íly módon szintén kiestek ebből a 
tesztből (a nevükben a fotó szó a 
nyomtatott kép minőségére utal). 


A csak fényképezőgéphez kap. 
csolható nyomtatók sajnos csak egy 
géptípust vagy gépcsaládot szolgál 
nak ki. (Kaptam ílyen nyomtatót, 
de fényképezőgép nélkül, ezt sem 
vehettem be tehát a tesztbe.) A me. 
móriamodulról nyomtató eszközök 
sokkal szélesebb körben használha- 
tók: fényképezőgéptől föggetlenül 
dolgozhatunk velük, s több külön- 
böző gyártmányú és típusú kamera 
digitális filmjét fogadhatják. Mi kell 
ilyenkor a fotók kinyomtatásához? 
Egy nyomtatómű és egy — vagy 
jobb esetben két — kártyaolvasó. 
Merthogy két kártyatípus terjedt el 
szélesebb körben: a SmartMedia és 
a CompactFlash — jó tehát, ha a 
nyomtató mindkettőt kezeli, 

Elvben a nyomtatómű lehet bár- 
mi, ha lehet vele színes nyomatot 
készíteni. A  fotónyomtatókban — 
valószínűleg a kisebb méretek miatt 
— a tíntasugaras és a hőszüblimációs 
technológia használatos. Ez utóbbi 
már régóta van jelen a piacon, de 
csak egy kis szeletében. 

A tintasugaras technológia kez. 
etben nagyon elmaradt a hőszübli; 
mációs minőségi teljesítményétől, 
de azóta sokat fejlődött, s veszélyes 
versenytársává vált a hőszüblímá- 
ciós nyomtatási módszemek. 


Technológia 


A tntasugaras nyomtatók működési 
elvét bizonyára ismeri már a kedves 
olvasó; itt elég csak annyit meg 
jegyezni, hogy újabban egy pontba 
többször tudnak fröccsenteni - ez 
zel lehet egy pont színmélységét nö- 
velni. Korábban színenként csupán 
egyetlen pótty repülhetett egy kép- 
Pontba, egy ponmégyzettel (16-64 
Ponttal) lehetett tehát csak igazán 
színárnyalatot kialakítani. A szín- 
felbontás ekkor hozzávetőlegesen 
negyedére-nyolcadára esett vissza, 
bár ez így nem egészen igaz. mert 
az ügyesebb meghajtóprogramok az 
átmenetek táján a színek dinamikus 
elosztásával javítotmak valamicskét 
a helyzeten. 

Ugyan a termotranszfer és a hő- 
szublimációs technológia igencsak 
hasonlít egymásra, de mégsem 
ugyanaz. Mindkettő hőnyomtatófej- 
jel melegfű fel a fóliára felvitt fos. 
tékanyagot. A termotranszfer eljá; 
rás szerint a festékanyag viaszhor. 
dozóba van belefoglalva, ez a viasz 
olvad meg, majd nyomódik lletve 
cseppen) a lapra. A hőszüblimációs 
eljárásban a festékanyag a hő hatá. 
sára szublimál, vagyis gáz-halmaz. 
llaporúvá válik és a gáz belediffun- 
dál a lapon levő mázrétegbe. A ter- 
motranszfer eljárás során a pontban 
levő viasz teljesen felolvad, és átke- 
rül a megnyomandó anyagra. A hó- 
szublímációs eljárásban a hevítés 
erősségével szabályozható a kelet 
kező gáz mennyisége, jól be lehet 
tehát állítani a pont színét, még 24 
bites színmélységgel ís. Ezért a fo- 
tónyomtatókban inkább ezt az utób- 


bi technalógiát használják. a termzo- 
transzfer nyomtatókkal jobbára csak 
egyszínű vonalkódokat, ápari jet 
Téseket visznek fel a hordozókra. 


K 


A fotók nyomtatásához a tintauzga 
ras technológia is speciálisan be. 
vont papírt követel, éppúgy. mint a 
hőszublimációs eljárás. A tintaszgz 
ras nyomtatók azonban normál má. 
solópapírra ís dolgozhatnak. az in. 
dexképeket (a teljes tartalmat apró 
képekben) és az ellenőrző képeket 
tehát erre az oksóbb hordozóra ís 
lehet nyomni — s ez a mód általában 
kevézbé fogyasztja a festéket. A hó. 
szublimációs technológia  minőg 
ugyanannyi festéket fogyaszt, mert 
az alkalmazott fólián egymás után 
található a három alapszín, a az 
egyik képről megmaradt festék a fó. 
liával együtt tovavonszolódik, a kö- 
vetkező kép kinyomtatásában nem 
leher hasznosítani A tintasugaras 
nyomtató meg csak annyit fogyaszt, 
amennyit ki kellett prüszkölnie a 
papít 

A papírok felülete tehár — bárme. 
lyik eljárásról legyen is szó — spe. 
ciális réteggel van bevonva. A pa. 
Pír mindkét oldalán lehet ilyen be- 
vonat, vagyis ha fotóalbumot készt 
tűnk, akkor a papír mindkét oldalára 
nyomtatharunk, ezzel is megtakarít 
hatunk némi pénzt. (Bár ha elron: 
tunk egyet, akkor nagyobb lesz a 
veszteség.) 

A papírok mérete igazodik vala 
miféle, az analóg fotóeljárásban ko- 
rábban bevált szabványmérethez. de 
gyakori az A/4-es méret ís: abból 
ollóval vághatók ki a kisebb méretű 
fotók. Érdemes annyi képet egy lap- 
ra nyomni, amennyi ráfér: ezzel is 
takarékoskodhatunk. 


A HP Magyarország egy tintasugz: 
ras nyomtatót nevezett be a teszre, 
a Photo$mart 1218-ast. Az előlapot 
képezték ki a kártyafogadásra a 
nyomtató jobb oldalán, s ítt van a 


" 
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kezeiőgarci is. A PbotoS; 
két kártyzézjtán fogadja, 
lehezzek DFOF (Digital Pra 
Format) állományban 
árvitció dignálm fényképez 
ből (például a HP PhotoSman 
ösből, 61 
rzkzpe 
2 képek. Az üzemmódok, a pzpér- 
fajták. a méresek és a képek kivá 
laszzását egy kőjelző segít; az azon 
megjelenő szöveg alapján állíthat 
juk be a beáll izt, de 2 kőjel- 
26 a képeket nem tudja megjeleníte- 
ni. A beállítás logikus és egyszerű, 
használzti utsaítás nélkül ís elboldo- 
ulunk vele 

Első ránézésre a nyomtatómú egy 
szokásos prot HP üntasugaras két 
fejjel. de a papíradagotójában rejlik 
egy kis érdekesség: belcépítettek 
egy fotópapír-adagolót Aligha 
azért, mert úgy gondolták, hogy az 
ember A/4-es lapra nyomtatja az m- 
dexképeket, majd a közülük kívá. 
lasztottakat már fotópapírra. Mind. 
A/d-es mérerű fotókat ís 
lehet nyomtatni, sór többféle lép- 
csőben adhatunk meg képmérese. 
ket; a nyomtató ekki 
szerint optimálisan helye: 
peket az A/4-es lapra, és a lehető 
legkevesebb hulladékot termet: 

A foróadagolót egy tolókarra 
het működésbe hozni: a tc 
vagy betoljuk a papírokat — s akkor 
a nyomtató a fotóadagolóból 


azonáltal 


ip. A gép a lapunkban (a $. 
huúka 2000. 

már leír fényva: ej 
ses eljárással felismeri a papír mi 
nőségét, de kézzel ís beállítható: ek. 
kor fotópapírt vagy normál papírt 
választhatunk. Ha számítógépről 
nyomtatunk. akkor a meghajtóprog- 
ramban sokkal finomabb fokozatok. 
ban választhatjuk meg a papírfajtát, 
a normáltól kezdve a különböző be. 


1. kép. HP PhotoSmart IZIS: gyors és praktikus 
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vonatos papírokon át egészen a fő. 
ídig. A fotópapírm mintegy három 
perc alatt (A/4-cs méretben) elké. 
szített nyomatok az új HP PboroEL 
MI röchnológia jóvoltából nagyon 
jók, a normál papíron pedíg olya: 
nok, amilyenek a normál papírra 
készült képek lehetnci. A nyorata- 
nak alaptartozéka a lapfordító, s 
szíthet kétol 


zzal automatikusan ké 
dalas nyotnatokat. 
A kártyák tartalmát egy gomb (a 


ave) megnyomásával lehet számú. 


nálható a képkívágás funkció: a kép 
kilencféle módon vágható ki (nagy. 
tás). illetve ötféle módon vágható 
felül és alul (panorámahatás). Ké. 
Púnket előre. programozott módon 
eltakarhatjuk  (maszkolhatjuk), sőt 
tíz angol szövegből feliratot ís vá: 
aszthatunk, vagy ha úgy jobb, átír. 
hatjuk őket; a szöveget viszonylag 
gyorsan be lehet pötyögni. 

Bizonyos Kodak gépekkel előre 
elkészítbetjük a nyomtatási tervet; 
az információ ekkor DPOF állo. 
mányban kerül a kártyára, s azt érti 
§ a nyomtató. 

Az R20054200  pontyhüvelykes 
felbontással dolgozó nyomtatóval 

otópapírra valan 
1 róbb, mint tizenhat percig tart a 
Sajnos, akkor is nagyon 
mtató sebessége, ha nor. 


A4-es méretű f 


kicsi a ny 


mál beállításban, normál papírra ín 
tatást kérünk. A nyomtató. 
ak az a másik gyengesége 


hogy 
egyfcjes, a fekete részek nyomtat 
tehát mindhá 


rom színből fogyuszt. 


A ny 
zam 


ató párhu. 
csatolójú hát. 
rakat (például Zi 


pet) kezel, arra tehát 
ik a képeinket 
a nyomtató a számi 


iker). Persze 


maz 
1 atok alatt tathatjuk 
képeket, akár a SmartMe 
dia memmóriakártyánk van, akár CF 
T. miakártyánk. A kár. 
4 képeket, DCF (Design 
DFOF állományokat egyaránt ki 
íz vele. A nyomtatómű 


TESZT 


3. kép. Olympus P-200: zsebre rakhat 


felbontása 320 pont/húvelyk, s ez 
zel igen jók lesznek a képek, a mé. 
retük 12.628 centiméter, 

A P-200-as az Ölympus legújabb 
nyomtatási technológiájával dolgo. 
zik; a három színréteg átgőzölöi 
tetése után egy védőréteget húz 
" Ha hálózat közelébe ke. 
rülünk, akkor a tápegységgel mű. 
ködtethetjük a nyomtatóművet, és 
tölthetjük a beépített Ni-Mh akku. 
mulátorokat ís. Ha a speciális kábelt 
bedugjuk a nyomtatócska oldalán 
levő speciális csatlakozóba, akkor a 
PC párhuzamos csatolóján keresztül 
ís vezérelhetjük a nyomtatót. A kézi 
vezérléshez a nyomtató felső lapján 
helyezték el a beállító gombokat. 
egy LCD körül, s azokkal a képki- 
1 a dátumnyomtatáson át 
thatjuk ki a 


tra 


választ 
a képélesítésig vála 
funkciókat, 

A P-330NE jelzésű egység mére. 
Éből ítélve hordozható is lehetne, 
de nem az: hálózat és tévékészülék 
kell a működtetéséhez; ez inkább 


gy  video-folónyomtató központ 
SVHS videojelről, 3.3 és 5 voltos 
SmanMedia kártyáról, Olympus 


fényképezőgépekből és számítógép: 
ből 


RS-422 — Mac vagy Centro- 
PC) lehet fogadni az állomá. 
nyokat. A nyomatot A/6-os papírra 
készíti, 85) 14 milliméteres méret. 
306 pont/hűvelykes felbontás: 
al. A gép fedőlapján van a vezérlő. 
anel, kapcsolókkal és LED-ekkel, 
hhoz, hogy működtéssűk, kijel; 
ént egy tévékészüléket kell hoz. 
zá csatlakoztatni. 
n megnézhetjük a képeket ín. 


ben, 


Azon azután szf. 
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4. kép. Olympus P-300NK; vided-fotó központ 


10 fotónyomtató 


dexgyűjteményként vagy egyenként 

a tévé képernyőjének teljes mére. 
tében. Ekkora méretben látva őket, 
könnyen eldönthetjük, hogy melyi. 
ket érdemes kinyomtatni. A nyom. 
tatás élességét egy tolókapcsolóval 
befolyásolhatjuk, S nemcsak fotó. 
kat nyomtathatunk, hanem video: 
ha 


anyagból elkapott képeket is 
megnyomjuk a megfelelő gombot 
akkor a gép elektronikája korrigál. 
ja az cseteg elmosó- 
dott videoképeket. A 
nyomtató a fotókra be. 
vonatot vihet fel, s 
nemcsak kinyomtatja a 
memóriakártyára fel 
vett képeket, banern. 
ha akarjuk, át is küldi 
az állományokat a szá. 


mitógépbe. 
A P-400-as már jó. 
kora jószág. A/4-es. 


AJS-ös és A/6-os papi 
rokra  nyomtathat A 
nyomtatandó anyag 
3.3 voltos SmartMedia 
vagy PCMCIA Type II 
kártyákon lehet — DCP 
vagy DPOF állomá 
nyokban ís. A CF kár. 
tyákat egy PCMCIA. 
CF adapterrel lehet a 
gépbe dugni. A képek 
választását az előla: 


pon levő kis LCD segf 
ti: azon egyszínű, 16 
árnyalatos válozatban megjelennek 


a képek, viszonylag kis méretben 
nyképezőgép keresőjénél ís ki 


sebben. Üzemmódot egy forgatható 


gyárt harwtag- Pack Kotat-Larmart Ormos Otyengens Oymgus 
kéelled P-n P-190NE P-400 
de Dgtámerosna Orosz Mzzar Oro Hogy Oyepan Hingary 
teák Metra temat vászzármácos HÖsZZÁTÁGÉS TÉSZENÉGOS 
Forest 1 Mirapazégyege 071 su sacra MoJésy PCMCIA Type 
sense a szám ogáge sársziren pátuzamos eros, páozartos pátuzamon, Ú39 
tezer ri etzen 1tge 
Febortán iorztoreyal T200-1200 220320 TONOK 
Szeméyuán bt a a vs 
szeget man 270 oacéz tépni sc tatégagit 
e-AagOt aazactan 1 10 n 
 eszőztron sag - tapatan bi te É 
 moazzprr saga sa - azon 24 j hd 
ne mararatétág jorántre 20 Cell ri 
emmegy nyzmteszarsátt 19 va . 
kertet res Ő SZD IS9AZHAB Tegyán 
da) u íz 27 


gú vérjubaszráló ár FL 


Ftpage Fitazi 
Szran teát tra PA) 
ízes Wagy sm ára 


7 9218 TRÉ hágsztet ra. "7 Vigyázat, tana, ösmáratr 


9502 


ZKOV JANUÁR 23 


tárcsával lehet váltani, az LCD.n 
megjelenő lehetőségeket négy 
gombbal léptethetjük. A képekből 
többet is elhelyezhetünk egy lapra, 
hátteret keverhetünk mögéjük, kina, 
gyíthatunk belőlük egy-ogy részt, s 
különböző kereteket tehetünk köré. 
jük. Hatféle háneret előre betároltak 
a nyomtatóba, de ha u nyomtatót 
számítógéphez kapcsoljuk, akkor 
tetszőleges JPEG formátumú képet 


5. kép, Olympus P-400: asztali fotólabor 


veherünk hártérűl. Mindezt a színes. 
esztétikus  kívítelő  kézikönyvből 
tudhatjuk meg. A beállításokat gaz 
dagon illusztrálták, így az angolban 
gyengébbek ís sikeresen forgathat 
ják. A nyomtató beállításai között 
vannak színkorrekciós lehetőségek is. 

A számítógép párhuzamos vagy 
USB csatolóp keresztűl küldhet ké. 
peket a nyomtatóra. A nyomtatómű 
314 pont hüvelykenkénti felbontás 
sal három menetben készíti el a ké. 
pet, másfél perc alatt. A képekre vé. 
dőbevonatot visz fel, s az eredmény 
nagyon jó minőségű 


Albumunkat óvatosan csukjuk be. 
nehogy a tapok egymásra nyomód 
janak, és a festékanyag árdiffundál. 
jon a másik képre. A nyomatok 
időtállósága bizony kétséges; a nap. 
fény biztosan szereti kiszívni a ezi 
neket, attól tehár mindenképpen óv 
juk a képeket 

Vigasztalásul: az analóg tochni. 
kával készült képek ís halványul, 
nak, s nemcsak ők, hanem a negu 
tívjuk ís, azokat is megrágja előbb. 
utóbb az idő vasfoga. Digitális ké. 
peinket viszont tárolhatjuk , falu. 
lásmentesen" ís: az esétleg elhalvá; 
nyult képeinket egy újbóli kinyom 
tatással . felfrissítherjük x 
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zőttük volt a Mac OS X, az Appie gé- 
Pek operációs rendszerének új válto. 
zata, Ez a vártnál egy kicst később, 
március végén jelenik meg, új gépok- 
re viszont csak Júliustól telepít, amb- 
kor már nagyobb számban lesznek 
hozzá alkalmazások.  (intormációnk 
szert a magyar változat nem sokkal 


Megtörve bár... 


Az Oracle olyan adatbázis, amely az adminisztrátorra bízza az újraszervezési 
feladatokat. De az újraszervezésben ritkán van Öröme az Oracle adminisztrátorának. 
Így volt ez egészen az Oracle Bi megjelenéséig, ám abban már az Oracle tervezői 
csendben" az adminisztrátorok segítségére siettek. Kelemen Zoltán összeállítása 


gy relációs adatbázis újraszer 

vezése — az adatbázis összetett 
Man és sokszínú lévén — nem számít 
kellemes, körömreszelgetés közben 
15 elvégezhető délutáni munkának 
A rendszergazdák éjszakákon át ír 
SOL-scriptekkel és kiszolgálóoldali 
scriptekkel próbálnak meg úrrá ten. 
nú az újraszervezési problémákon, 
vagy — ha a felhasználónak van elég 
pénze — súlyos százezreket költenek 
más cégek adatbázis-újraszervező 
szoftvereíre. Az ilyesfajta ráfordítá- 
sok azonban a költségeknek egy ré- 
szét teszik ki csupárc rengeteg 
pénze kerül az adatbázis leállásá- 
ból származó kiesés, és azoknak is 
drága a munkaidejük, akik az 
Oracle adatbázist vagy annak tábla- 
helyeit ójraépítik, mondjuk, egy sú: 
lyosabb . fragmentációs probléma 
után. 

Az újraszérvezés azonban nem 
szolgál végleges megoldással: bár- 
míly jól legyen megoldva az újra 
szervezés, ezt a feladatot időről idő. 
re — persze változtatásokkal — újra 
meg kell oldáni, és ez nehezíti a ké 
sóbbi  teljesítménytervezést De 
mint azt Robin Schumacher, az 
Embarcadero (www embarcadero 
-com) vezérigazgató-helyettese  úl- 
ítja, az Oracle Bi-ben csendben 
megoldották ezt a problémát. A kö. 
vetkezőben összefoglaljuk ezen az 
említett portálon elérhető. tanul 
mány tartalmát; angol nyelvű forrá- 
sunk bővebb magyarázatokkal és 
részletes példákkal szolgál. 


Az Orácle-adatbázis időnkénti újra 
szervezése egy bonyolultnak aligha 
nevezhető problémából adódik. s ez 
a probléma két tekintetben ís érinti 
az adatbázist; objektumaiban És 
táblahelyeiben A fragmentációról. 
más néven töredezettségről van szó, 
arról tehát, hogy az adatbázis objek- 
turai és ráblahelyei több darabban 
vannak, s ebből a szétdarabolódott. 
ságból veszteségek fakadnak. 

Mién nem szerencsés töredezett 
táblahelyekkel dolgozni? A frag- 
mentáció általában háromféle mó- 
don befolyásolhatja egy adatbázis 
teljesítményét — állítja Schumacher 
a cikkében, Először ís, tovább tart 
az objektumot elérni és az adatszó- 
tárat módosítani, ha az objektumot 
éppen növelni kell. Másodszor. egy 
több száz kisebb $GA- (System 
Global Area) darabon fekvő objek- 
tum elérése hosszabb időbe telik, 
mint ha ugyanez az objekrum egyet. 
len darabon tárolódik. S az csak te- 
tézi az elérési időt, ha a kis terület, 
darabkák szétszórtan terülnek el a 
kiszolgáló merevlemezén. Harmad- 
szor, az adaibázis elérhetősége ko- 
rűlne veszélybe, ha egy objektum 

túlnáni a neki engedé- 
lyezett területdarabkákon - például 
azért, mert az adminisztrátor (telje- 
sen érthető okokból) korlátozta az 
öbjektum számára kiosztható terűlet 
méretét 

Mit lehet tenni, ha egy objektum 
kezői közelíteni ezt a bizonyos ma- 


ximumot? Egy UNLIMITED pa. 
ranccsal akármennyi extenziót en. 
gedélyezhetünk az objektumunknak 
— bár azok, akik tényleg értenek az 
adatbázisokhoz, erősen ellenzik az 
effajta megoldást: korlátlanul hagy 
ni növekedni a hízásra egyébként ís 
hajlamos objektumot — ezzel csak 
elodázhatjuk a probléma  megol- 
dását! 

Másik megoldásként a táblaterek 
újraszervezése jöhet szóba, s ezt az 
Oracle export-import megoldásai- 
val hajthatjuk végre. A használt 
Oracie-verziótől függően újraszer- 
vezhetjük az indexeket az (ALTER 
INDEX - REBUILD) parancs, és a 
táblákat az (ALTER TABLE 
MOVE) parancs segítségével. 


A táblahelyekkel kapcsolatban sem 
ismeretlen fogalom a fragmentáció, 
de a táblahelyek töredezettsége más. 
képpen befolyásolja az adatbázis 
teljesítményét, Az adatbázis-admi 
nisztrátoroknak lényegében kérfaj 
ta, tőredezettségből fakadó problé 
már kell kezelniük: a kristályoso- 
dást és a buborékot. A krisrályoso- 
dást a következőképpen írhatjuk le: 


1. ábra: A TESZT táblahely térképe 


tegyük fel, hogy létrehoztunk egy 
TESZT elnevezésű tábláteret, mely- 
nek felépítését az /. ábrán tekint 
betjük meg. 

Ha eldobjuk a 2. és 3. táblát, ak. 
kor a TESZT táblnhely térképe a 2 
ábrának megfelelően módosul, 

Látható, hogy a 2. és 3. tábla el. 
dobása után két üres és szomszédos 
táblaterület szabadult fel, de ezek - 
a kristályokhóz hasonlóan - nincse- 
nek összenyítva. Erre a problémára 
természetesen van megoldás: ha egy 
új, az eldobott 2. táblánál nagyobb 
objektumot próbálunk a 2. tábla- 
helyre beszúrni, ákkor az Oracle 
sszoolvasztja a két területet, és 
ezen a már egységes területen ho- 
lyezi el az objektumot. Adminiszt. 
rátorként magunk ís elvégezhetjük 


2. ábra: A táblahely térképe a DROP 
művelet után 


az összeolvasztási, az (ALTER 
TABLESPACE .. COALESCE, 
paranccsal, A szerző állítása szerizt 
hasonló feladatra szánták az Oracle 
SMON processzét; az elvileg auto- 
matikusan végzi el ezt a feladat 
Csakhogy Schumacher azt állítja 
hogy a SMON procesaz baszrálata 
nem megbízható 


Az Összeolvasztás után még mindig 
jókora szabad terület marad a fog. 
haltak között a buborék, 2 tábiz. 
hely-töredezetnég második lej 
lemzőbb példája (3. ábra). Miért 
kell törődnű a buborékokkai? 

A válasz egyszerű: ha egy. 2 
boréknál nagyobb kezdeti més 
táblát vagy objektumat szeretnénk a 
táblahelyre beszúrni, akkor az 
Oracie figyelmen kívül hagyja a ba. 
borékot, és a következő elegendő 
nagyságú szabad helyre ugrik - ez 
pedig nem hatékony helykihaszná- 
láshoz, vagyis tovagyűrűző teljesít- 
ményproblémákboz vezethet. 
ajnos, az összeolvasztás csak a 
kristályosodást szünteti meg, a bu: 
borékosodást nem. Azokban a rend; 
szerekben tehát, amelyekben gy2- 
kori a buborékosodás, újra kell szer 
vezni a táblahelyeket: a táblahe. 
lyekról ki kell emelni mindent. 
össze kell olvasztani az összes üres 
területet, majd vissza kell rölteni a 
rendszert — állítja a szerző. Ezzel a 
módszerrel azonban több baj ís van: 
egy rendszer újratóltése nem egynz: 
Pas feládat, és eközben, humán érte. 
lemben ís rengeteg erőforrás kell 
hozzá, ráadásul nem elég egyszer 
elvégezni. Egy újraszervezést időről 
időre meg kell ismételni avégett, 
hogy a rendszer elkerülje a knstá 
Iyosodást és a buborékosodást 


A. ábra: Üres táblahely összeotvasz- 
tás után 


Tényleg ez az egyetlen megol 
dás? — teszi fel a kérdést Schuma. 
cher, és persze meg ís válaszolja: a 
8.1 verzióba , szép csendben" olyan 
jellemzők ís bekerültek, amely eze- 
ket a rendszergazdát gyötrő felada. 
tokat nagyban megkönnyítik. 


Az Örxce 8.1-ben azonban megje 
lentek a helyben felügyelhető tábla- 
terek, s velük sok eddigi fragmen- 
táció kiküszöbölhetővé vált. Egy 
helyben felügyelt táblabelyen a te 
rületfelosztás magában a táblában 
tárolt bitképekkel (más néven bitma 
pekkel) zajlik. A bitkép segítségé- 
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vel nyozmen köv 
adatáljozzári 
isága vagy s 
extenziók kiosztásaki 


kép tükrözze az adot t 
állapotát 


9 Várhatósm kevesebb konkurems 
adatszótár-múveletei kell kezi 


el a táblahely-felügyele 
magában a tábtában zajlik, Eltúnnek 
a rekurzív helykezelő hívások 

6 Úgy fest, hogy az objektzmok 
nak akárhány kiterjesztésűk lehet, s 
emől nem csökken nevezi 
teljesítmény. E 


sen a 
jellemzővel a ko 


rábban taglalt öobjekrumfragments 
csén problémák ieljesen megszűn 
tethetők. 


9 Az sdatállományokban található 
szabad helyeket nem kell többé 
összeolvasztani, mivel a bitképek 
hizékonyabban követhetk nyomon 
2 belyfoglalást és os: 
lyeket, mínt az adaeszi 
dás. A bitképes módsz 
Iyosodási probléma teljese 


konyabbá válhatnak a helykeze 
folyamatok Ennek ere 
pen vége a buborékos fra; 


nak — állítja a cikk írója 
A helyben felügyelt tábtazerel 
kínégével először nyílik let 
az adatházis-adminis 
— folytatja Schumacher — 
fragmentációs 
időráfordítás és súlyos 
nélkül oldja meg. Az adminis: 
bármely táblateret helyben 
tábishellyé alakíthat (a SYSTEM 
kivételével), s ebből az fakad, hogy 
maga ís elvégezheti a táblahelyek 
vagy az adatbázis újtaszervezését 
Milyen hátrányai vannak a hely 
ben felúgyelt táblatereknek? A szer 
76 csupán néhányról tesz említést. 
Az első a bitképek erőforrásigényé. 
vel függ össze: az Oracle 64 kilobájt 
helyet foglal le nekik mindegyik 
adatállományban. Másodszor. mivel 
az Oracle bitképekkel tartja nyilván 
az extenziókat, azért az extenziókra 
vonatkozó információk sohasem tá 
rolódnak az adatszótárban. vagyis 
az adatállomány bitképének 
jából kell őket kibányászai 
hányszor a területről szóló info 
cióa van szükség, Ha ezek az infor 
mációk nincsenek pufferterületen 
vagy gyonítótárban, akkor [2 mű. 
veletekre lesz szükségünk a meg: 
szerzésükhöz. Mindezek a jellem. 
zők tehát ígéretesnek tünnek. To- 
vábti információk a hzgp.7 www. em 
barcadera com new white paper: 
hím portálon találhatók. x 


problémákat 


valsz. 
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vánzhert A gyártási NGÓGÁt egy 
JET kelő mEGYŰCZIZE 
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szk "agyából negyen 
aonyi érzet tögyützt, sírt a hagys 
mányot SAM KIÖNÖSEN alkat 
ettél Az aggyÉZÉKAN ITOSZETZKT 186 
TOP Szndtánr MAZEZOSE TINI 


Az AMD úlató izoítagyártó zem 
tetépítését tervezi. 2 ; szemu 
AD zome ar XA) me 
Tremyt TOETMMÉAZSZONK Ő atz 
Tag ooeeszzzokat ki AMD vábbi 
ette AGyBÓTO "vm Pazent nyi, 
rOzságya - mér az vam. hagy taj 
23 ég agyát és néger merre 
92 109 MNZETAENI - ez azt az érem 
ém sam sót ENE megy, Magy a két 
séget magyaztará egy mása gyár 
tova NDGNS. Bgete 
Teát hinpinit 
999 IZBTRRSIBOT Na Ag 


TECHNOLÓGIA 


. Memóriakérdések 


A technológia fejlődése távolról szemlélve kiszámítható, előre jelezhető folyamatnak 
tűnik, legalábbis ritkán borítja tel a korábbi gazdasági számításokat. Most viszont 
úgy tűnik, hamarosan két szegmensre szakad a PC-memóriák piaca, ennek a folya- 
matnak a technológiai és gazdasági hátterét vázolja fel Csórián Sándor. 


proccsszor mindig lehagyja a 
A memóriát. A számítógépípat. 

Ú nak immár állandósult problé 
mája, bogy a RAM-memóriamodu- 
lok sebessége rendre elmarad a pro- 
cesszor mögÖ, s eműait a memó- 
riamodulok visszafogják a rendszer 
teljesítményét. A memória lassúsá- 

inak hatását szintén hagyományos 
módon, a gyorsítótárakkal (cache) 


Xeon CPU-k ára jóval ezer dollár 
felet van. 

Persze a memória is fejlődöm az 
idők. folyamán, ma a PC-ipar az 
SDRAM-okat használja, s azok se- 
bessége a kezdeti 66 megahertzről 
133. megahertzre nőtt; 133. mega- 
hertzcel a 64 bir széles adatbuszon 
ilyen széles ma a PC-processzorok 
külső adatsínje — elvileg valamivel 
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Az SDRAM utáni memóriatech- 
nológiára két ígéretes jelentkező 
van. a DDRRAM (Double Data 
Rate RAM) és az RDRAM (Ram- 
bus DRAM). A DDRRAM műkö- 
dése az SDRAM-hoz hasonló, de 
egy órajelimpulzusra nem egy udat- 
Átvitel esik, hanem kettő: egy az 
órajel lefutó, egy pedig a felfutó 
élénél, ahogyan azt az 1. ábra mu. 
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L. ábra. Az SDRAM és a DDRRAM adatforgalma 


lehet csökkenteni; mára ezek az 
alaplapról beköltöztek a processzor 
modulba, sót a legójabb típusokban 
magára a CPU lapkára. Méretűk a 
költségek csökkentése miatt 2 me: 
mzóriáhaz képest viszonylag kicst 
78-S12 kilobájt; az ! és 2 mega 

tócárakkal ellátott 


bájtos gye 


több. mint 1 gigabájtjmásodperc le. 
het a maximális átviteli sebesség 
Ez azonban elméleti maximum, és 
csak akkor érhető el, ha a CPU cso- 
magmódban (burst módban) fordul 
a memóriához. A gyakorlatban a 
mérések ennél jóval alacsonyabb át. 
lagértékeket adnak. 


tartasz (16 bé. 400 144) 
GB 


1 ábra. A Pentium 4 és az RDRAM kapcsolata a $50-es lapkakésztettel 


keep ve 
545 258 Mr 


tö 


rerum 
139 MM. 2.1 Gösse 64 ba 


4 abra. Az Athion és 3 DDRRAM kapcsolata a 750-es lapkakésztettet 


MJ 


a tea 
(az (mamam 
rve Özv 5000 A.) fartum A Cöeen 
vagya n FOGA 
sa pe 


IT) az ep őb 


LAPKAKÉSZLETEK ADATAI 


tatja. A DDRRAM tehát a nevének 
megfelelően megkétszerezi az átvi- 
telt sebességet, a 133 megahertzes 
órajellel valamivel több mint 2 
gabájtfmásodperces elvi maximum 
érhető el. 

Az RDRAM a Rámbus Inc, által 
kifejlesztett új technológia. részlete- 
sebben az 1999. évi $. számunkban 
mutattuk be. Az RDRAM-memó. 
riamodulnak 300. 350 vagy 400 me- 
gaheriz a belső órajel. s a 16 bít 
Széles Rambus sínen 1.6 zigabájt 
másodpercessé teheti az átviteli se. 
bességet. A Pentium 4-hez tervezett 
Intel 850 lapkakészfet, mint 2. áb. 
ránk mutatja, két Rambus sín egy 
idejű használatával, maximum 3.2 
gigabájt/másodperc sebexséget ér- 
het el, és lépést tarthat az új pro- 
cesszor 400. megühertzes, szintén 
3.2 gigabájtímásodperces szbesség- 
re alkalmas adatsínjével, 


Két malomban 


Tavaly a tavaszi IDF (Intel Devel; 
oper Forum) fejlesztőkonferencián 
Pat Gelsinger alelnök arról beszélt 
előadásában, hogy az Intel csak a 
kiszolgálókban tarja célszerűnek a 
DDRRAM alkalmazását. Ennek az 
a magyarázata, hogy az RDRAM: 
ból a Rambus sajátosságai miatt 
nem építhetőek olyan könnyen nagy 
kapscitású . memóriatömbök, mint 


XVI ÉVFOLYAM 4. SZÁM 2001 JANUÁR 23 


gy 4 
az SDRAM vagy a DDRRAM 
modulokból 

Most azonban úgy látszik, az Intel 
— bízva a memórialapkák kapacitás. 
növekedésében — már a kiszolgálók. 
ban ís az RDRAM-ot szándékozik 
használni. Erre az utal, hogy ma 
egyetlen olyan lapkakészlete sincs, 
amely kezelné a DDRRAM-ot, és 
amennyire tudni lehet, nem ís fej 
Teszt ilyet. A processzor mindig va: 
lamilyen . lapkakészleten  — ponto- 
sabban a beleintegrált memóriave- 
zérlón — keresztül kapcsolódik a 
memóriához, a CPU típusa önmagá- 
ban tehát nem határozza meg azt, 
hogy milyen memória alkalmas 
hozzá. Az, hogy egy adott pro. 
cesszortíúpushoz  használhatunk-e 
valamilyen memóriafajtát, az dönti 
el, hogy van-e a processzorhoz il- 
leszkedő, az adott memóriatípust 
kezelő lapkakészlet. Mivel például 
az említett P4-hez készült Intel 850 
lapkakészlet csak RDRAM-ot ke- 
zel, és a többi lapkagyártó még nem 
bozott ki lapkakészletet a P4-hez, 
azért most csak RDRAM használ 
ható a Pentium 4 mellett. A cég két 
további, szintén új lapkakészlete, a 
820 és a 840 kezeli az RDRAM -ot 
És az SDRAM-ot is, a DDRRAM-ot 
azonban nem, pedig a $40-t kiszol- 
gálókhoz ajánlják. A ráblázat be. 
mutatja a lapkakészletek legfonto. 
sabb. jellemzőit. A 820-as Tapka 
készletet 1999 novemberében jelen. 
tették. be; az SDRAM jeleit egy 
MTH- (Memory Translator Hub) 
modul konvertálja neki. Ennek az 
első sorozata túlságosan érzékeny 
volt az elektronikus zajra, s emiatt 
amint azt az Intel műlt év májúsá. 
ban bejelentette — az alaplapokat ki 


kellett cserélni. 
Az Intel szakértőinek érvelése 
szerint egyrészt a  kétcsátömás 


RDRAM rendszer elméleti maxi 
mális sebessége $0 százalékkal na 
gyobb, mint a DORRAM-é — 21 gi. 
gabájt/másodperc helyett 1.2 giga. 
bájt/másodperc —, másrészt pedig ha 
az RDRAM ma még sokkal drágább 
ís a DDRRAM -nál (be kell hozni az 
új beruházások költségét), bosszú 
távon nem kerül majd. lényegesen 
többe, mint a maj SDRAM-ok. $ót 
az RDRAM-ot használó alaplap 
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kölísége kisebb lehet a DDRRAM- ge másfél milliárd dollár körül van. — zaléknyit nő majd, és 42 milliárd Ez 
ot használóénál, mert a DDRRAM — Rásdásul a memóriapiac árat az el- dollár le apkagy ártók k 
adutsínje 64 bit széles, a két múlt évben közel 100 százaléknyit A tér tehát ártási; vajon kí melyik VIA T 3 MD-nek 
RDRAM csátotnáé viszont csak 32. ingadoztak, így tehát láthatjuk, hogy mellett kötelezi el magát e két tecb- . temberben e : A 
(2.16) bit, a kevesébb vezeték pedig ezen a piacon - jóllehet a PC-k me-  nológia közül? A DDRRAM mö- DDRRAM-ot k k 
olcsóbbá teszi a gyártást móriaigényének szakadatlan növe-  gött főleg azok a tajvani mem, a Sock u 
A. másik nagy processzorgyártó,  kedése miatt biztos a hosszú távú és alaplapgyártók állnak, amelyek a intel P , 
sz. AMD viszont a DDRRAM-ot kereslet — csak az igazán tékcerős piac olcsó PC-ket kínáló szegmen- . Celeronk TA Cyrix TI : 
tartja jó megoldásnak. Az Athlon- cégek állhatnak meg a lábuk sében erősek, s nincs elegendő től a Socket A 4 
nak; illetve olcsó változatának, a A statisztika koncentráció jük egy új gyár felépítéséhez. S: K k , 
Duronnak" eddíg Hiába, wolt 200 mellett szól: az első öt memórialap- ros szálak fűzik őket az AMD-bez. s cesszorokb 
megahertzés külső sí § nem ka-gyártó 1998-ban az összte az, jóval kinebb lévén az Ime VIA ÉTjés 
ak 133 megahertzes, mint a lésnek a 60 százalékát adta. erősebben függ a lapkakészlet- é k 
Pentium III-6 — a 138 megahertzes ben viszont már a 75 százalékát alaplapgyártók jóindulatától. Úgy kak ea? 
SDRAM-mal nem érhetett el lénye A SIA (Sc uctor Industry tűnik, hogy a felhasz h [3 
gesen nagyobb átviteli sebességet. — Association) a tavalyi évre e jobban bí; az óbt 4 az 1 RAM 
Ehhez a cég október 30-án jelentette. namikus memória piacának értékét . DDRRAM-ban; hírek szerint a Mi ] gigabájtímásadpe a 
be az új, DDRRAM-ot kezelő, 760 29 milliárd dollárra tecsülte, 4. ft megállapodott a Mieronnal, . szbe 
típusszámú lapkakészletét zázalékkal többre az egy évvel hogy az DDRRAM-ot szállítson az  bájtjmásodp : 
A 100 megahertzes DDRRAM-ot . korábbi tényszámoknál; 2001-tepe- ő tervezett, egyébként Intel pr A k 
az. átviteli sebesség megkétszere- dí elzések szerint 44 szá os X-bor játékkonzoljáh 


ződésének mej 


lóen DDRRAM 
200-nak, a 133 megahertzest pedig 
DDRRAM 266-nak nevezik, E I ? ÉT Mea 
utóbbi sebességének a kih: 
hoz az AMD a lapkakészlettel eg 
dőben jelentette be az 1.2, 1.13 é 
! gigahertzes Athlon process 
266 megahertzes külső sínő változa: 


tát, és azt ís, hogy ezután minden új 
Athlon CPU két változatban, 200 
66 megahertzes külső sínnel lesz 


kapható. 
Mint 3. ábránkon látható, az új 
lapkakészlet lehetővé teszi a 133 
megahertz órajel, 2.1 gigabájymá. 
odperc sebességű DDRRAM hasz: 
nálatát, a processz 
z órajele pedig 2 


het, $ ennyire szükség is van a 133 
negahertzes DDRRAM-hoz, mert 
azon egy órajel alatt egy adatátvitel 
ajlik le. 

Függetjen szakértők korábban egyet 


rtettek abban, hogy rövid távon a 
DDRRAM lesz az SDRAM utóda. 
hosszú távon pedíg az RDRAM: 

1 azonban úgy fest, a 


szerre lesz jelen a két rendszer 


: processzorválasztással nemes. 
alaplap- és  lapkakészlet-v 
majd együtt, hanem memóriavó 


asztás ís. A rugalmas, a fejlődéshez 


anyagi lehetős 
ak ut 


gekhez netán 


ag igazodó konfiguráció 
kialakításának lehetősége még szú. 
kösebb lesz, ha 
vihető át egy Intel CPU.s rendsz 
ből egy AMD processzorral műkö 
16 PC-be 

Pensze mindkét gyártó a maga 
megoldásának 


chnológiai előnye 
hangoztatja, s vitájukban nem csak 
műszaki érvek játszanak szerepet 


0 Ugyanis a DORRAM viszonya; A mosoly a rég 
§ az SDRAM lapkagyárakban, a Minden más megváltozott. 


tó az SDRAM-apkogyárakban, az 
RDRAM gyártásához szonban — a 
adonatúj technológia lévén — új 
gyárak kellenek. Egy kifizetődő 
mennyiséget termelő új gyár költsé 


A legnagyobb memóriatapi Ni.) 
gyártók 1990. 7 
Vykorsrok ree kezdetét here meg 6 degítőks lenykepezés niágönt Nem ked többe bme 


P 9VARA résárolna ax előhivősért laborokba szaladgólma. és bonszankodnió ar elrontet kepek matt A ho dgaabs kameröre 
Hyundai aronnal láthatja az eredményt s eldánthen hagy megtörto e a képet 
Meron 

NEC 

osteba 


Sán Onhon izömtégépe segíhégével képet sajót maga olakíhotjo dogítők, albumakba rmadezhet és önre 
tamerősánek elküldhet egy szempillantás alatt a világhálón De ha úgy tortja kedve. kér szómtégép és köbelek mélrül 
kolrakapcsalattal 4 kinyamtothatja öket 


Mtadbiti Ténykápetre he. 0410 meg. tárolja el élményeit és mosotyogton! Man I 
Hoett-vnts Digíáka képek a hortől. szerm.hpuho inven 

Vanguard 

Fujtsu 


Á6  coweurerworo-SZáMÍTÁSTECHNIKA 


. TÉNYEK ÉS TRENDEK 
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Év utolsó vagy a 2001. év el. 
55 elsöprő erejű csődjének te- 
kintjúk-e a LetsBnyit.com kudarcát. 
Karácsony után alig valamivel zárta 
be kapuit az online vevők előit a 
Power baying üzleti modell európai 
úttörőjeként számon tartott webvál- 
lalkozás, de csak január első napjat- 
ban köszönt le a cég vezetése 
Pusztán pénzügyi szempontból 
egészen prózai oka van a LetsBuyit 
com bukásának: a 320 alkalmazot 
tal dolgozó cég már tavaly július őta 
kereste azt a stratégiai befektető 
Partnert. amely ellárta volna a szük- 
séges tókemennyiséggel. Azonban 
csak 66 millió eurót sikerült össze- 
gyűjenie, ez pedig csak töredéke 
annak az összegnek, amelyre szűk- 
sége lett volna ahhoz, hogy 
sikeresen vehesse 
Vagy mégsem annyira az anya 
iakkat, mint inkább a csoportos vá. 


NSSSSSezs 


sártás modelljével lenne baj? 
Mégsem jó ödet, hogy az intemeten 


vásírló felhasználók összefognak. 
bogy egyűnesen nagyobb árkedvez- 
ményeket érjenek el, mini külön 
külön? A méfaj egyesült államok. 
teli meghozosítója a Mercdata 
szimén megbakott. Tom Van Horn. 
a Merodutz alspítója, elnöke, egy- 
ben vezérigazgatója meg van g! 
rődve róla, hogy sem a power 
baying kadzrcáról van szó. Minden 
a pénzen áll vagy bukik 


A csoport ereje 


meg Ledbener. a The Industry 
lard Exrope munkatársa egyet; 
Van Horanat: az internet ideális 
s eszköz arra, hogy a felhasz. 
nélók közösen oldjanak meg olyan 
feladat amelyekkzi  egyeztől 
nem vagy csak nagyon nehezen bol- 
dogulsának  Ledbetter vesszöpai 
pája az eBay; a felületes szemlélő 
számára az eBsy népszerű webbhe. 
ve cikkeket és szolgáltasáso- 
kat bocsát aukcióra, amelyek az át. 
iags holhazgtacoa ts fellelbetők len- 
ének. Csik azt felejzik el a valóban 
felületes szemlélők, bogy az eBay 
virmálés bolkagizca onzágos vagy 
akár vitágmérezű ís lehet 

Az eBay esfg cöbb százezer on. 
Ime cistót és vásádtót szolgált ki. 
kegzagyobb  megelégeéésükre; £z 
elmmdít egy érben közel 30 millió 
dolláros (hozzávetőleg J1 méllió cz- 
rém) nettó 
szen a közelmálng ógy rúnt, sokan 
osztozhatnak az eBay izkerörséne 
tében. Végtére ix nem rossz ödet a 
csoportos vásárlás: minél több fe 
tasznájó fog össze egy sáoei termék 

szolgáltatás megvételére, an 

nagyobb az esélye azzak, bogy 
"zaperakciós árat érjenek el 

Sokzm azt mondják, egyáltalán 
nem sekindhetó újdoszágnak a po- 
ver bgying ézseti modell. Az ame- 
nitzi Citizens Energy Corporation 
Altírókag már több évtizede alkal- 
mzazza, csak éppen ölMine kör. 
gyezetben. A Bonprofit szervezet 
Boston környéki, kzvésbé tetetős 


Dot.com sorsok 


Pénzt vagy életet! 


Az elmúlt év vége és az idei év eleje egyébtől sem hangos, mint hogy rendre tönkremennek az Internetes vállalko- 
zások. Tény, hogy számos cég létszámcsökkentéssel enyhít(ett) gondjain, mások pedig végleg bezárták a boltot, 
de éppen ennyi — ha nem több — példa akad a sikeres működésre is. Zimányi Katalin írása. 


lakosok. számára teszi lehetővé a 
különböző fűtőanyagok csoportos, 
kedvező árú vásárlását. 

A weben többek közt azért lehet 
népszerű a csoportos műfaj, mert a 
közeg adja magát a felhasználói, vá- 
sárlói közösségek spontán szervező- 
désére. Az már más kérdés, hogy a 


intemet lehetővé teszi egyes újszerű 
üzleti modellek működtetését, egy- 
általán nem biztos, hogy működtet- 
ni ís kell a modellt. Túl sokat ké- 
rünk az átlagos hálóhasználótól ak- 
kor, amikor azt várjuk tőle, hogy 
az elektronikus kereskedelem kez- 
deti szakaszában hűséges legyen az 


Egyes dotcomok szendvicsemberrel hírdetik magukat 
(Fotó: IDGN 


befektetői közösségek — különösen 
a LetsBüyltcom és a Mercdata si- 
kertelensége óta — meglehetős ellen- 
szenvvel viseltetnek a power buying 
íránt. Elemzők felhívják a figyelmet 
rá, hogy e két cég esetében nem el- 
hanyagolható mérerű és jelentősé- 
ZŰ. sót nem ís kezdő vállalkozásról 
"van szó, A LesBuylLcom egészen a 
legutóbbi időkig Európa 14 orszá- 
gában működött, a Mercdata mögött 
Pedig olyan fajsúlyú befektetők áll 
tak, mint Paul Allen, a Microsoft 
társalapítója. 

Elmondható; hogy mind a Lets- 
Buyit com, mind a Mercdata a meg- 
felelő pénzügyi hánér hiányában 
kezdett hányatlani. De az ígazság- 
hoz tarozik az is, hogy mindkét cég 
sajátos stratégiai hibát követet el. 
Elsősorban szórakoztató elektroni- 
kai, illetve háztartási cikkekkel ke. 
reskedtek. és nem mérték fel annak 
a veszélyét, hogy a vásárlók köny- 
nyen elcsábulhatnak más. népszerű 
oldalakhoz (eBay, Yahoo stb.) 

A The Industry Standard Europe 
szakértője szerint a csopartos vásár. 
tásra szakosodó webbelyek üzemel- 
tetői nem igazán értik a célfelhasz- 
nálók lelkivilágát. Aki érti annyira 
az iszemetet, hogy csatlakozzon egy 
vásárlói csoporthoz. az valószíttő- 
leg ván olyan dörzsölt, hogy tudja, 
melyik e-kereskedénéi hogyan és 
műkor juthat hozzá a legkedvezőbb 
áron a számára szükséges termék- 
hez vagy szolgáltatáshoz. 

Műsok úgy vélik, a CsOpOrtOS O0- 
Tine vásárlásnak csakis akkor van 
Énelme, ha a háztartáshoz vagy 
az azleti tevékenységhez szókséges 
terméket lehet együttesen és kedve- 
ZŐ árom megszerezni. Termégrese- 
senegyéb esztekben ts foditos szem 
Pont lehet az ár, de szép számmal 
alkadnak olyan árucikkek, amelyek 
esetében a megbízható kereskedői 
káztér, a gzrzocia sth. még ennél ís 
Jóval forzonatb szempont. 

Mi a tanulság? Tudjuk jól, 
nincs általános érvényű ersz A 
annyi biztos attól még, hogy az 


$ Image Bank) 


egyik vagy a másik csopartkereske- 
dőhöz. Talán később, az e-kereske- 
delem kiérleltebb periódusában na- 
gyobb sikerre számítbatnuk e spe- 
ális énékesítési forma művelői. 


Az idei év nyitányának negatív től- 
tetű, ám trendértékűnek aligha te- 
kinthető hírci között szerepelt az 
a szűkszavú londoni sajtójelentés, 
amely tudatja: Rupert Murdoch saj. 
tómágnás hátat fordít az intermet- 
nek. A Murdocb-bírodalom részét 
képező New Digital Media jelentő- 
sen visszafogja intemetes tevékeny- 
ségét, és hamarosan több száz alkal- 
mazottat bocsát el, A New Digital 
Media üzemeltetésében működő há- 
rom weboldal — a Fox.com, a Fox- 
News.com És a Foxsports.com — 
vásszakerűl gondozásra az anyavál- 
alat, a News Corporation megfelelő 
műsorszóró részlegeihez. 

Egyesült államokbeli elemzők az- 
zal magyarázzák a hirtelen hátraar. 
cat, hogy Murdoch megelégelte a 
tetemes kiadásokat, amelyekkel sz 
intornethelyek fenn-, illetve életben 
tartása jár. Rosszmájú megfigyelők 
Szerint az imtemettel szemben min- 
díg ís szkeptikus mágnás csupán 
haladni kíván a korral"; az inter. 
netes vállalkozások tőzsdei mélyre. 
Pülése elegendő ok és jogcím rá, 
hogy Murdoch a minimumra vegye 
vássza íntemetes érdekeltségeit. Az 
Egyesült Államokban egyre több 
tartalomszolgáltató és szórakoztató 
webhely küzd komoly nehézségek- 
kel, a News Digital Media nagyha- 
talmú tulajdonosa pedig nem kér az 
efféle bajokból. 

A DoubleClíek is elbocsátásakkal 
fejezte be a múlt évet, szakértők 
szerint azonban a cég sokban külön- 
bözík a mostanában oly törékeny 
Piac más szereplőitől. Hallatlanul 
rugalmasan és gyorsan képes alkat. 
mazkodni a legkiszbb piaci rezdülé- 
szkhez is, ráadásul 900 millió dollá- 
os banktartalékkal rendelkezik. Ha 


rossz idők járnak ís a dotcomokra, 
a DoubleClíck optimista, és felvá- 
sárlásokat tervez az intemetes hir 
detési ügynökségek, illetve marke- 
tingműhelyek szegmensében. 

Kevin Ryan, a DoubleClick vezér- 
igazgatója a közelmúltban azt nyi. 
latkozta a The fndustry Standard- 
nek, hogy hat főállású alkalmazottat 
bízott meg potenciális felvásárlási 
célpontok felkutatásával: , Mára csak 
nekünk maradt elegendő készpén- 
zünk és infrastruktúránk ehhez a 
feladathoz. " Ryan egyik fő célkitű- 
zése az idei évre az, hogy vállalata 
első helyre kerüljön az e-mailes hir- 
etési piacon. Ennek jegyében nem- 
régiben a DoubleClick kisebbségi 
részesedést vásárolt a Retum Pah 
nevű email-menedzsment cégben. 

David Rosenblatt, a DoubleClick 
technológiai és kutatási igazgatója 
elmondta, cége egyre kevésbé akar 
függni attól az ipartól, amelyet ki- 
szolgál: , Hirdetési szolgáltató vál- 
lalatból marketingszolgáltatóvá sze- 
retnénk válni." A régi gazdaságban 
számtalanszor volt már rá példa, hogy 
nagy hirdetési ügynökségek — hol- 
díngvállalatként működve — felvá- 
sároltak egy sor marketingszolgálta- 
tó ügynökséget, és egyre inkább az 
6 nyereségükre alapozták üzletüket. 

Murdoch és a DoubleClick után 
harmadik újgazdaságbeli példánk az 
Aribáé. A kaliforniai szoftvergyártó 
cégnek jobban megy anyagilag, 
mint valaha. Legutóbbi pénzügyi 
negyedévét 14 millió dolláros tiszta 
nyereséggel zárta, forgalma megha- 
Tadta a 170 millió dollárt. Összeha- 
donlításuk: egy évvel ezelőtt, a meg- 
felelő időszakban 23.5 millió dollá- 
ros árbevétel mellett 5.6 millió dol- 
láros veszteséget volt kénytelen el- 
könyvelni. 

Az Ariba legfőbb vetélytársa, a 
Commerce One ís kedvező eredmé- 
nyeket vár a közelmúltban lezárult 
fizleti negyedévre, és ugyanez áll 
több más észak-amerikai B2B tech- 
nológini cégre ís. Lehet, hogy íga- 
7uk lesz az elemzőknek, és valóban 
lelassul az amerikai gazdaság fejlő- 
dési üteme, do a vállalatok továbbra 
ís keresni fogják a B2B szoftvereket. 

Bob Calderoni pénzügyi főnök 
szerint az Aribának akkor sem lesz 
miér aggódnia, ha a vállalatok je- 
lentósén . megnyírbálják . technoló- 
giai költségvetésüket: a cég termék. 
kínálata kiállja a legnehezebb idők 
próbáját ís. A folyó pénzügyi évben 
legkevesebb 790 millió dolláros be- 
vételre számít az Ariba, ami 183 
százalékos növekedésnek felel meg 
az előző évhez képest. 


Schule Műnster műszaki főiskola 
M2 németországi, osztrák, svájci 


s egyesült királyi webhelyet 
vett górcső alá, és közülük mind. 
Össze 12 helynek adott nagyon jó 
ügyfélszolgálati minősítést. 

Négy szempont szerint vizsgálták 
meg az európai e-kereskedelmi 
webhelyeket K az oldal 
felépítését és navigációs eszközeit. 
a cég- és termékinformációt, a tor 
mékkínálutot és -kalauzt, valamint 
az énéknövelt szolgáltatások meg. 
létét és színvonalát, Az oldalak egy 
harmada 40 százalék alátti arányban 
felelt meg a követelményeknek. 

Talán nem véletlen, hogy a pénz- 
intézetek nyújtották a legjobb úgy. 
félszolgálati teljesítményt, A kut 
tók különösen elismerően nyilat. 
köztük a svájci Credit Súfsse Group, 
a német Commerzbank és az angol 
National Westminster Bank. webes 
kínálatáról, Mindhárman személyre 
szóló befektetési tanáccsal, WAP- 
05 tranzakció-lehetőséggel és valós 
idejű tőzsdei információkkal állnak 
az ügyfelek rendelkezésére. A csú- 
csok csúcsa a Neckarwerke Stutt- 
at nevű német közüzemi szolgál- 
tató cég webhelye volt, amely a 
megrendeléstől kezdve az energia- 
felhasználás követésén át a számlá- 
zásig mindent magas szinten és on- 
line módon tesz lehetővé. 

Nem mondunk különösebben újat 
azzal, hogy az intemeten nyújtott 
szolgáltatások színvonala hatalmas 
ügyfélmegtártő erő. Az utóbbi idő- 
ben több tanulmány is rámutatott ar- 
ra, hogy az online vásárlók 20-60 
százaléka még azelőtt otthagyja a 
virtuális  bevásárlókocsit, hogy be- 
fejezné a tranzakciót Ezen a két- 
ségtelenül pocsék arányon sokat le- 
het javítani az ügyfélszolgáltatások 
színvonalának emelésével, 

Matthew Schwartz, az amerikai 
Computerworld szerzője az ügyfél- 
szolgálati munka gyorsaságára he- 
lyezi a hangsúlyt. Az online vásár- 
lóknak adatik meg az a lehetőség, 
hogy a legsebesebben mozogjanak 
az egyes űzletek között, ráadásul 
vásárlásukat sokszor a pillanat adta 
ihlet motiválja. Mike Dauberman, a 
vancouveri Uniglobe.com elnökhe- 
lyettese sokat tudna mesélni a gyor- 
saság fontosságáról. Daubermanék 
sétahajóutakat értékesítenek az ín- 
temeten: ezt a szolgáltatást általá- 
ban romantikus lelkű felhasználók 
keresik és vásárolják. A Uniglobe 
arra törekszik. hogy a felhasználók- 
tól beérkező  c-mailekre minden 
esetben 20 percen belül válaszoljon, 
e-mailen vagy telefonon, 

Januárban új szolgáltatást jelen- 
tett be a Lycos; a Merchant Match 
dolga, hogy összehozza a vevőket 
És az eladókat, A reménybeli online 
vásárlók kérdőívet töltenek ki, ame. 
lyen megjelölik a terméket vágy 
Szolgáltatási, amelyet keresnek; a 
kérést a Lycos továbbküldi a megfe- 
lelő forgalmazóknak, akik megtehe- 
tik árajánlarukat. Teljesen ingyenes 
a szolgáltatás a vevők számára, a 
nyilvántartásba vett forgalmazók vi- 
szont havonta 10 dolláros al 
és minden találat után 1-4 dolláros 
Tételdíjat fizetnek a Lycosnak. A 
Merchant Match alapötlete egyéb- 
ként nem a Lycostól származik: a 
Verizon SuperPages és az Infospace 
is működtet hasonló szólgáltatáso- 
kat. A Lyocosnál több mint 800 kare- 
Bóriából, illetve alkaregóriából vá. 
laszthatnak a vásárlók. A waltharni 
Terra Lycos vezetői egyelőre üz. 
leti títokként kezelik a Merchant 
Matchbe felíratkozott e-kereskedők 
számát. x 


ÚJ GAZDASÁG 


XVI, ÉVFOLYAM 4. SZÁM 2001. JANUÁR 29 


em egészen az előzetes elkép- 

zelések szerint alakult az Im. 

telnek az a terve, hogy az 4]. 
tala gyártott mikrolapkák. szolgál- 
Janak . szabványul Ázsiában. Az 
amerikai óriásvállalat továbbra ís a 
processzorgyártás élvonalában áll 
ugyan, de a globális termelés jókora 
részét adó ázsiai PC-készítők egyre 
több személyi számítógépet szerel- 
nek össze más gyártók lapkáival — ez 
néhány évvel ezelőtt még elképzel- 
hetetlen lett vólna. Ma már a világ- 
szerte gyártott számítógépek több 
mint felében az Intel valamelyik 
versenytársának processzo- 
ra adja a feldolgozó erőt, 
holott három éve ez az 
arány még csak 20 százalék 
volt — hangsúlyozza a di- 
csőség mulandóságát a Far 
Eastem Economic Review. 
Mindezek miatt az Intel az 
elmúlt másfél esztendőben 
1 miliárd dollár értékű pia- 
ci részesedést veszített. 

Az — átrendeződésben 
egyébként csak kevés cég 
jutott előbbre; a tajvani 
VIA Technologies ezen ke. 
vesek közé tartozik: nagy 
vetélytársa hibáit kihasz- 
nálva, ebben az Intelnek 
válságos időszakban csak- 
nem 1 milliárd dollárra nö- 
velte — megötszörözte — a 
bevételét. Mások nem vol 
tak ílyen szerencsések: az 
Ugyancsak tajvani Acer 
Laboratories például kény- 
telen volt tétlenül nézni, amint ver- 
senytársa — a VIA — elhúz mellette, 
5 közben az ő bevételei — az Intel 
terveivel szorosabban összekapcso- 
lódván — csökkentek, Az Intel nem 
tagadja, hogy ázsiai szállítóíval 
megromlott a viszonya. ,A 2000. év 
nem volt valami jó évünk, többször 
ís hagytuk, hogy a labda a mi térfe- 
Jünkön partogjon, s ez nem túl jó ér- 
Zé" — kesergett Sean Maloney, az 
Intel glóbális értékesítésért és mar- 
ketingért felelős alelnöke. 


Az ördög az új lapkában 
lakozik 


Mint ismeretes, az Intel két fő ter 
méket szállít a PCagyártóknak: pro- 
Cesszort és lapkakészletet, Ez a két 
termék hozza évi 30-42 milliárd 
dolláros bevételének legnagyobb ré- 
szét. Az Intel problémái nem ezek 
kel a termékekkel kezdődtek, ha; 
Nem egy olyan lapkával, amelyet 6 
Maga nem ís gyárt, Még 1997-ben 
történt, hogy ázsiai partnereinek el- 
kezdett beszélni egy új típusú me- 
Mmórialapkáról, a Ramtus által gyár- 
ton RDRAM-ról (Rambus Direct 
Random Access Memory) - ez a 
lapka . győkéresen különbözik a 
jelenlegi PC-kben használatos 
SDRAM tól, A Rambos az új lapka 
tervezésekor a scbességet tartotta 
szem előtt: az RDRAM-ból több 
mint kétszer akkora sebességgel le- 
het kiolvasni az adatokat, mini az 
SDRAM-ból, 


Intel-gondok Ázsiában 


Fellendülés vagy zűrzavar? 


Minden jel arra mutat, hogy az Intel vesztésre áll az elsőségért vívott csatában az ázsiai mikrolapkapiacon. 
Elemzők szerint ez arra vezethető vissza, hogy a világ legnagyobb processzorgyártó cége többször ís el- 
számította magát a térséget illető üzleti terveiben — fejezi ki sajnálkozását Mártontfy Attila. 


Márpedig 4 szbesség nagyon ís 
fontos az Intelnek, hiszen a pro- 
cesszorai sokkal gyorsabban dol. 
goznak. mint a merórialapkák. Ez 
azt jelenti, hogy a processzoroknak 
sokáig kell várakozniuk arra, hogy a 
viszonylag lassúbb memória fogad. 
Ja a tőlük érkező adatokat. Az Intel- 
nek a memórialapkák sebessége 
kolcsfontosságú kérdéssé vált tehát, 
mivel egyre gyorsabb processzoro- 
kat jelentet meg, S ha a memóris- 
modulok sebessége továbbra ís kor. 
látozó tényező marad, akkor az In- 
telnek óriási Összegeket kell költe- 


nie processzorkutatásra, ha egy ki- 
csít is javítani szeretne a PC-k telje. 
sítményén. S ami még rosszabb: az 
Intel processzortípusáinak teljesít 
ménye közti különbségeket alig-alig 
lehet majd érzékelni, 5 emiatt a ve- 
"vők nem fogják törni magukat a leg- 
újabb, leggyorsabb - tehát a legtöbb 
profitot hozó - processzorokért 

Az Intel ilyenformán minden te- 
kintélyét bevetette a Rambus mel 
lett. Az 1997 utánú két év azonban 
valóságos rémálom volt az Intelnek, 
mert el kellett fogadtatnia a rendkí- 
vül árérzékeny PC-piaccal a ható- 
kony, ámde méregdrága RDRAM: 
ot Mivel sem az Intel, sem a 
Rambus nem gyárt PC-t és memó- 
rialapkát, az Intel a tajvani alaplap- 
gyártókat, illetve az ugyancsak taj- 
vani, valamint dél-koreai, japán és 
amerikai  memórialapka-gyártókat 
környékezte meg. Arra buzdította 
öket, hogy tervezzenek RDRAM-ot 
befogadó alaplapokat. Azok megér- 
tették, hogy termelésük nagy részét 
át kell állítaniuk; az Intel ugyanis e 
cégek f5.fő lapkakészlet-szállítója. 
§ ha az Intel teljes mellszélességgel 
kiáll az új memórialapika mellen, 
akkor níncs apelláta. Az Intel egy- 
szersmind felszólította a memória- 
Japka-gyártókat, hogy csökkentsék 
SDRAM termelésüket, s álljanak át 
RDRAM gyártásra. Ezt a lépést egy 
amerikai piackutató intézet felméré- 
se is megtámogatta, mert e szerint, 
ha az Intel van a háttérben, akkor az 
RDRAM-ok 2000-ben 30 százaló- 


kos részesedést ís szerezhetnek a 
memárialapka-pincon. 2001-ben 
Pedig 60 százalékosat 


Rezisztencia 


1998 elején azonban a memórialap- 
ka- és PC-gyártók udvariasan kö- 
zölték az Imellel, hogy őket nem ér- 
dekli annyira az RDRAM, Azzal ér 

veltek, hogy az SDRAM nyereséget 
hozó életciklusa még eltart néhány 
évig, és — mondták — ha minden kő- 
tél szakad. akkor írt van egy másik 
új lapkatechnológia: a gyors DDR. 


vagyis a Double Data Rate 
SDRAM technológia. Költségté 
nyezőket ís felvetettek: a Rambus 5 
százalék jogdíjat számít fel techno. 
lógiája használaráért, Ami a DDR-t 
illeti, annak az a legfőbb jó tulaj 
docsága. hogy felépítésében hason. 
1 az SDRAM-hoz, csak kétszer 
olyan gyorx. E hasonlóság révén a 
lapka- és PC-gyártóknak viszonylag 
könnyű átállítaniuk termelésüket, a 
DDR előállítása tehát sokkal ől: 
csóbb, mint az RORAM -é. 

Megfigyelők szerint az Intel már- 
már könyörögni kényszerült az el 
lenálló tajvani alaplapgyártóknak. 
hogy támogassák már a Rambust — 
de az igyekezet nem fizetődött ki. 
1998 vége felé a dél-koreai, japán 
És amerikai memórialapka-gyártók 
panaszkodni kezdtek az Intelnek, 
hogy — problémáik vannak az 
RDRAM gyártásával. Nosza, az In- 
tel segítséget adon, nagy beruházá- 
sok formájában — a Samsung pél- 
dául 100 millió dollám kapott. Az 
erőfeszítések eredményeként műkö- 
66 lapkák készültek ugyan, ám az 
áruk még ma ís a háromszorosa a 
Szabványos lapkákénak. 

Más bajok ís támadtak, Ahhoz, 
hogy a PC-gyártók elfogadják az 
RDRAM-ot, az Intelnek el kellett 
készítenie az RDRAM -mal együtt- 
működő lapkakészletet 44. Igen ám, 
de az RDRAM szokatlanul nagy se- 
bessége nehézzé tette a lapkakészlet 
építését. Az idő cxak telt, a a memő- 
rialapka-gyártók elkezdték felemle- 


COMPUTERWOSLD SZÁMÍTÁSI 


etni, hogy röbb tízmillió dollárt 
költöttek — termelési  problésmdik 
megoldására, s most nincs kinek 
eladni az új lapkát, mert azok, egye- 
bár, nem működnek az Iztel lapka. 
készlete nélkül, Az intel az elsó. 
RDRAM-hoz igazított lapkakészle. 
1xit csak hónapokkal később, 1999 
végén vezene be a piacra, rázdásal 
azok sem működtek megfelelően. 
Közben az alaplapgyántók ís több 
tízmillió dollárt vesztenek — az 
egyik tajvani cég 2000 első negyed. 
Évi bevétele emiatt 30 százalékkal 
maradt el a tervezettől , hiszen az 
Intel lapkakészlese nélkül 
nem elégíthenték ki a vásár- 
lók RDRAM-igényeit. Az 
Intelnek az RDRAM 
lapkakészlet köré épített 
ám használhatatlan alapiz. 
pok matt 250 millió dollár 
kellen elkülönítenie ellen- 
tételezésre 


Felszabadult 
hardvergyártók 


A hiány miat a legtöbb 
alaplapgyánó —— zztermatív 
processzor- és lapkzkész 
let-gyártók felé törekedett 
Ez a törekvés sikerrel járt 
hiszen az amerikai AMD 
processzoraú, a tajvani VIA 
lapkakésztetei, illetve más 
gyártók hasonló lapikái idő- 
közben kiérlelt, piacképes 


termékekké váltak, s 
ugyanolyan teljesítmé. 
nyűek vagy alkalmanként még job- 
bak ís — olcsóbbak is -, mint az intel 


lapkák. A VIA Technologies a me. 
móriatechnológiában a maga útját 
járva, az 1998-ban még kevesebb 
mint 20 százalékról mára több min 
40 százalékra növelte részesedését a 
lapkakészlet-piacon. A tajvani alap. 
lapgyártók költséget takarítanak 
meg azzal. hogy nem az Intel lapka 
készlete köré építik a termékeiket, , 
ezért olcsóbb árat kérhetnek ügyfe 
leiktől, a PC-gyártóktól 

Hogy miért nem terték ezt már 
korábban 1? Úgy gondolták. hogy a 
gyengébb minőségű alternatív ter. 
mékekén nem érdemes kockáztatni 
az Iatelhez fűződő jó kapcsolatokat. 
Olyannyira így gondolták, hogy 
azok a tajvani gyártók — köztük az 
Asustek —, amelyek először készí 
tettek és szállítottak mem inteles 
alaplapot, a legnagyobb titokban 
cselekedtek, mert nem akarták felir 
gátni az vamerikai nagybácsi és 
elveszíteni esetleger jövőbeli támo- 
gatását. Ám, ahogyan egyre több 
alaplapgyártó fordult altematív ter 
mékek felé, mind kisebb lett a meg; 
tortás veszélye. Elemzők ezt a fő. 
lyamatot egyenesen a hardvergyár 
tők felszabadulásának nevezik. mert 
már nem kell azt teanfúk, amit az 
Intel mond. 

Bár az RDRAM-ot a legtöbb taj- 
vani és dél-koreai lapkagyártó - 
köztük a világranglistán második 
Hyundai - kiiktatta termékpalettájá- 
ról. nem írta le mindenki ezt a ma 


igen drága és kétséges elathat 
lapikár. Piaci rések möndig akadnak 
jelek az 


s a Szung a 
roszz 


mondván, hogy ennek a tecb 
nológiának nincs jövője, a dél-k 


resé társaság — havi 4 múló 
RDRAM előállításával — máris a 
ellenőrzi, s eb 


6 bevétele 
a 900 millsó dollárt 


elérte Az 
RDRAM memónalapkát felső kate 
óriás. Pentium 4 processzoros sz4. 


mitógépekhez használják fet. japán 
ban a Toshiba, az NEC és a Hizzci 
jár elől az RDRAM-gyártásban; a 
Toshiba például a Sony igencsak 
memóriaísló PlayStation 2 játék; 
konzoljához szállítja a lapkát. S mi 
vel kevesebb cég gyártja. valószínű. 
leg az ára sem fog olyan gyakran 
fel. s lemozogni. mint más memó. 
"alzpkáé 


A piacért, nem a hatalomért 


Az ágazat iőbbé-kevésbé a DDR-re 
szavazot. $íma ügy? Nem biztos. A 
PC-ipart már évek óta hagyományo: 
san az Intel technológiai újításai v 

szik előre. szerep jut az 
yteremtő erejének 


s nagy 
Óriás cég szabv 


lénnyel a többi szerepi 
szil. a PC-űzlet döcögőssé váll 
-Az ágarzmak kulcsfontosi 
szabványosítás Mivel 

lenek egymi 


Steve Myeri 
kiói irodájának elemz. 

Az íóei esztendő második felében 
majd ektől, hogy a DDR bev 
fellendülést hoz-e vagy zűrzivart az 
egymással inkompatibilis DRAM. 
ok piacán. A például meg 
van gyózódve arról, hogy az ágazal 
a többszabványúság felé halat a 
DDR ugyanis jobban illeszthető a 
kiszolgálókhoz. az RDRAM pedig a 
csúcskategóriás PC-khez lenne jó 
választás. A dél-korcai cég és a tér 
ség más lapkagyártói ezért kettős 
stratégiát dolgoztak ki: mindkét tt 
pust gyártják, s majd a piac előönti 
az irányt. 

Egyelőre az ázsiai lapkakószítők 
azz tapasztalják. hogy egy, az edd 
gieknél szerényebb Intel igyekszik 
velük szót érteni. Ezenközben a 
tajvani VIA és az amerikai AMD 
egyre nagyobb basznot húz az Intel 
hibáiból, $ az alaplapgyártók ís él- 
vezik az új keletű verseny gyümöl- 
cset x 
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TÁSTECHNIKA 


új évszázad 
Az várható 


amely azzal kezde a pályafutását, 
bogy lefagyon — lévén digitális 
fotóapparát, tehát valójában célszá- 
mitógép, s mint ilyen, lefagy. Ha 
sanló a mobil ís: se kép, se hang, le- 
fagy. A telefon veystás szástltátée. 
tehát az a normális, ha lefagy. S 

ahogy mind több és több köznapi 
használati tárgyba kerül memória és 
valamifajta processzor, ezek a tár- 
gyak így számítógéppé lényegülnek 
át, ergo lefagynak — vonja le a kö- 
vetkeztetést a naplóíró. Logikus hát, 
hogy a lefagyott hűtőszekrény nyíl- 
ván nem a tartalmát fagyasztja, hí- 
szen ha azt fagyasztaná, akkor 


olyan volna, mint egy le nem fa- 
gyon (z ócska, korszerűtlen) hútő- 
szekrény. ezzel szemben a lefagyott 
őtő (konyhai célszámítógép) elő- 
ször is kulcsra zárja az ajtaját. majd 
4 benne tárolt élelmiszereket kiol- 
vasztja és felhevíti 


Tesztlaborusk munkatársa digitális 
fényképezőgépek tudását vizsgáz. 
tatta, de a megszokott eljárás helyett 
ezúttal nem a csócsmodellek körében 
válogzzott, mondván, időről időre ér: 
deres egy pilizntást vetni azokra a 
készülékekre lyek a derékhad 
anak. S mivel manap- 


Az ON-SZT CAINE haszmáltápezz kávjük az aláb szezkat 14 ööteet 


JSERNAME 


CIDG [regvorősz az vázzz cimre rárjn vaszanzzáert 


MEGRENDELŐLAP 
1 
li 
i 


1537 Bugát, Peontafték 3 a Fax: I88ATTI 


két xcles dígitális fény- 
ság a két megapixckes 


megállja az összehasonlítást — képbe 
került a Hewlett-Packard C618-os, 
a Minolta Dimáge 2300-as és a Sony 
MVC-CD1000-es jelű készüléke 


Láz, terápla, ébredés 


Vége van már azoknak az arany- 
időknek — állítja cikkünk -, amikor 
az új alapítású intemetcégek részvé- 
nyeinek árfolyama az első kibocsá- 
tás után a tízszeresére ugrott, holott 
a cég forgalma épp csak valamivel 
volt nagyobb a nullánál. Az is régen 
volt már, amikor a Szilícium-völgy 
osszágútjai mentén felállított hirde- 
tótáblákon kockázatitőke-társaságok 
ajánlottak pénzt boldog boldogi 
lannak, let légyen annak akármi- 
lyen ostoba ötlete ís 


ű 
a technológiai szektor? 

A legrombolóbb az, hogy a világ 
nagy technológiavásárlói — a Gene- 
ral Motorstól a Nestlén át a First 
Unionig — egyre szigorúbban mérle- 
gelik kiadásaikat, s inkább vissza- 
fogják, semmint bővítik őket. Még a 
szintet tartó vagy a költségvetésüket 
netán növelő cégek is csak a nyíl- 
vánvalóan kifizetődő technológiák- 
ra összpontosítanak: hatékonyabb 
kiszolgálókra, gyors hálózati eszkö- 
zökre, 5 a költségcsökkentésben sze- 
repet játszó, illetve a partnerekkel, 
ügyfelekkel szorosabb kapcsolat ki- 
Építését lehetővé tevő szoftverekre 


Etán 


A várakozásoknak megfelelő 
negyedik negyedévről számol- 


miatt a tényleges eredmény 978 
millió dolláros veszteség.) A ne- 
gyedéves bevétel 53 százalék- 
kal, 310.9 millió dollárra nőtt. A 
2000. évi bevétel 11 milliárd dol- 
lár volt (88 százalékos emelke- 
dés), a 290.9 millió dolláros (rész- 
vényenként 48 centes) működési 
nyereség pedig több mint a két- 
szercsz az 1999. évinek. A folyó 
2001-es pénzügyi évre viszont 
33-43 centes működési nyereséget 
vár a Yahoo, ami nemcsak a ta- 
valyi eredménytől marad el. ha- 
nem jóval alacsonyabb az elem- 
zők által várt 57 centnél. A bevé- 
telek terén is csak szerény növe- 
kedésre számít a cég; a tervekben 
12-13 milliárd dolláros forga- 
tom szerepet, (IDGNS, Boston) 


Javuló eredményekről számol- 
hatott be az Amazon.com. Az 
egyelőre nem hivatalos és nem 
auditált számok szerint a decem- 
ber 31-én lezárult negyedévben a 
működési bevételek elérték a 960 
millió dollárt, ami 40 százalékkal 
több, mint az egy évvel korábbi 
676 millió dollár. A cégnek t0- 
vábbra sincs működési nyeresé- 
ge. A veszteség 67 millió dollár, 
ami nemcsak abszolút összegben 
kevesebb a tavalyi 175 milliónál, 
hanem az arányok is sokat javul- 
tak. 1999-ben a veszteség a be- 
vétel 26 százalékát tette ki. míg a 
mostani időszakban már csak 7 
százalékát. [/DGNS, London) 


A Giobalstar bejelentette, hogy 
további működése érdekében 
határozatlan időre felfüggeszti 
hiteleinek és hitelkamatainak 
törlesztését, és osztalékot sem 
fizet. A megszorító intézkedésre a 

cég műholdas távközlési szolgál- 
tatásaiban tapasztalható zavarok 
megszüntetése miatt volt szúk- 
ség. A Globalstar természetesen 
teljesíti fizetési kötelezettségeit 
Erre garancia 195 millió dolláros 
készpénzállománya, s az a 400 
millió dollár, amely a törleszté- 
sek felfüggesztése után idén ke- 
letkezik a vállalatnál. A Gilobal- 


jócskán 
nyereség. A december 31-én vé- 
get ért időszakban a bevétel 10,1 
milliárd dollár volt, ami 11 szá- 
zalékos emelkedést jelent; a 335 
millió dolláros nyereség részvé- 
nyenként 15 centnek felel meg. 
Ez viszont 41 százalékkal keve- 


sí költségek és a működési ki- 
adások emelkedését jelölte meg. 
egyúttal igyekezett megnyugtatni 
a befektetőket, hogy mindent 
megtesz a költségek 
érdekében. A cég bevétele a 
2000. évben 37,6 milliárd dollár 
volt, 17 százalékkal több, mint 
egy évvel korábban. A nyereség 
(ismét csak összhangban a szak- 
Értők  várakozásaival) részvé- 
nyenként B4 cent volt. (/DGNS, 
San Francisco) 


Az NCR bejelentette, hogy ne- 
gyedik negyedévre várható jö- 
vedelme 179 milliárd dollár 
lesz; így a növekedés mértéke 2 
százalékos a várt 5 helyett. Ez 
egyben azt ís jelenti, hogy a cég 
nyeresége ugyan részvényenként 
1-1,05 dollár közt lesz, de nem 
éri el a prognosztizált 1 ,14 dollárt. 
Az NCR azért vizsgálta felül az 
előzetes becsléseket, mert az el- 
adások érezhetően a tervezett 
mérték alatt maradtak. A cég 
2001-ben ís folytatja a költségek 
csökkentését. A negyedik ne- 
gyedévben 40 millió dollár kö- 
rüli megtakarítást értek el a vi- 
szonteladói vi átstruktu- 
rálásával, Az NCR a 2001-es tel- 
jes Üzleti évet tekintve rész- 
Vvényenként 28-29 dollár közti 
jövedelemre számít, DGNS, 
Borton) 
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